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Методические рекомендации по внедрению учебного курса

 «Основы предпринимательства» 
п. 1. Пояснительная записка по введению курса 
«Основы предпринимательства»
В федеральном законе «О внесении изменений в Федеральный закон 
«Об образовании в Российской Федерации» по вопросам воспитания обучающихся» от 31 июля 2020 г. подчёркивается значимость создания условий для самоопределения и социализации обучающихся. В процессе глобальной трансформации экономики необходимо расширение подготовки молодежи 
к предпринимательству, формирование у детей и молодежи таких черт личности как активность, предприимчивость, ответственность и организованность.

В гражданском кодексе Российской Федерации предпринимательство определяется как самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг. Предпринимательская же деятельность – это, прежде всего, интеллектуальная деятельность энергичного и инициативного человека. Эта деятельность ассоциируется с понятиями «динамизм», «инициатива», «смелость», обращает 
в реальность многие смелые идеи.

Подготовка молодежи к предпринимательской деятельности в условиях неопределенности и нестабильности имеет особое значение. Необходимо, чтобы молодые люди не просто «плыли по течению», а реализовывали свой проект существования с учетом анализа возможных и прогнозируемых ситуаций.

Особенности дополнительного образования предоставляют возможность реализации этой задачи. Этому способствует практико-ориентированная деятельность, индивидуальная траектория образовательного маршрута, неформальный характер общения в разновозрастных группах предоставляют детям свободу выбора деятельности, нацеленной на самоопределение и развитие качеств личности предпринимателя. На современном этапе развития общества увеличивается потребность в формировании молодых предпринимателей, которые способны будут играть активную роль в бизнесе, экономике и обществе в целом. 

Однако необходимо признать, что в настоящее время у выпускников средних профессиональных учреждений практически не сформированы способы эффективного поведения на рынке труда, направленные на самостоятельный поиск работы или форм занятости, как правило, трудоустройством занимается само ПОО.

При этом в ходе обучения современных студентов выделяют противоречие: между запросом государства и общества к качеству подготовки выпускников среднего профессионального образования с позиций наличия предпринимательских способностей и отсутствием системного подхода 
к развитию предпринимательских способностей студентов СПО.

В.В. Быков и А.С. Борисов выделяют девять этапов процесса формирования предпринимательских способностей:

• осознание и появление идеи – по мнению авторов, любая идея возникает 
в тот момент, когда носитель будущего проекта осознаёт возможность решения личных проблем через собственные возможные шаги. Формирование умения генерирования идеи авторы предлагают посредством анализа собственных проблем обучающего;

• формирование собственного замысла – на этом этапе идея переоформляется в замысел, когда шаги обретают конкретные деятельностные очертания, начинается замысливание наиболее успешных вариантов реализации появившейся идеи;

• оформление замысла в проект – носитель проекта определяется в предмете, форме, месте, ресурсах и условиях реализации собственной идеи.

Наиболее важными на данном этапе являются маркетинговые исследования, так как только они (в теоретическом плане) дают возможность понять, реален ли данный проект;

• перевод проекта в конкретную программу реализации – выстраивание реализации проекта в поэтапную схему шагов по реализации проекта;

• составление организационного плана – для выполнения проекта составляется жёсткий организационный план с конкретными шагами во времени и ответственными за их выполнение. Именно на этом этапе по замыслу авторов 
у учащихся могут проявиться первые предпринимательские действия;
составление бизнес-плана – именно от полноты и проработанности расчётов, представленных в бизнес-плане зависит успешность предпринимательской деятельности;

• экспертиза – чтобы оценить бизнес-план, необходимо организовать его экспертизу. Экспертную оценку дают квалифицированные специалисты: юристы, менеджеры, предприниматели;

• реализация проекта – на этом этапе проект окончательно входит в стадию реализации. Задача педагога – помочь старшеклассникам в организации контроля за деятельностью, в оказании консультативных услуг;

• рефлексия результатов развития проекта – в процессе деятельности  возможна корректировка реализации проекта.
Формирование и развитие предпринимательских навыков становится важнейшей задачей успешной социализации обучающихся среднего профессионального образования (далее СПО) для развития страны.

Дисциплина «Основы предпринимательства» имеет большое значение 
в формировании компетенций у будущих специалистов, так как бизнес (предпринимательство) неотрывно связан с экономикой страны. Поэтому подготовка всесторонне развитых специалистов для малого и среднего предпринимательства является важной задачей в стратегии развития экономики государства.

Программа учебной дисциплины «Основы предпринимательства» разработана с учетом требований Федерального государственного образовательного стандарта СПО, предназначена для студентов всех специальностей и профессий, учебными планами которых предусмотрено изучение дисциплин «Основы предпринимательской деятельности», «Основы предпринимательства» 

Главной целью курса учебной дисциплины «Основы предпринимательства» является комплексное раскрытие сущности и основных особенностей предпринимательства как особого рода деятельности, формирование знания 
о полном цикле предпринимательской деятельности субъектов малого и среднего бизнеса, об условиях создания собственного дела, обеспечения его эффективного функционирования и развития в экономико-правовых условиях страны. 

Для достижения указанной цели учебная дисциплина раскрывает общие основы предпринимательской деятельности, возможные виды и организационно-правовые формы бизнеса, условия, необходимые для организации собственного дела, возможные варианты и условия государственной поддержки субъектов малого и среднего предпринимательства, а также дает необходимые сведения по бизнес-планированию, маркетингу и рекламе, теории и практике бухгалтерского учета и налогообложения, управлению рисками. 

Процесс изучения дисциплины направлен на формирование и развитие следующих компетенций:

(умением моделировать бизнес-процессы и использовать методы реорганизации бизнес-процессов в практической деятельности организаций;

(способностью оценивать экономические и социальные условия осуществления предпринимательской деятельности, выявлять новые рыночные возможности и формировать новые бизнес-модели;

(владением навыками бизнес-планирования создания и развития новых организаций (направлений деятельности, продуктов);

(владением навыками координации предпринимательской деятельности 
в целях обеспечения согласованности выполнения бизнес-плана всеми участниками.

В результате освоения программы обучающийся должен:

знать:

· Современные технологии в профессиональной сфере, в том числе цифровые;

· Роль и значение бизнес-плана;

· Методологию и процессы развития бизнес-идеи;

· Методы оценки выполнимости бизнес-идеи;

· Процессы принятия решений для определения товаров и услуг, 
на продаже которых может основываться бизнес;

· Применять методы принятия оптимальных решений, касающихся целевых аудиторий;

· Методы определения круга потенциальных покупателей;

· Методы удовлетворения потребности в выбранных товарах/услугах;

· Как оценивать конкурентоспособность бизнес-идеи;

· Различные маркетинговые стратегии;
· Цели маркетингового планирования;
· Тактики продвижения товаров/услуг на рынке;

· 4 «P» (продукт, место, цена, продвижение) (product, place, price and promotion), взаимовлияние элементов 4 «P»;

· Важную роль рекламы, разнообразие рекламных стратегий;

· Необходимость кратко -, средне - и долгосрочных целей для устойчивого развития бизнеса

уметь:

· Развивать идеи до бизнес-предложений;

· Оценивать инновационность подхода в бизнесе и потенциал на рынке;

· Оценивать риски, связанные с бизнесом;

· Формировать и анализировать (сравнивать, соотносить) бизнес-концепции;

· Анализировать целевые аудитории;
· Принимать в расчет ценности, присущие разным целевым аудиториям;

· Предлагать идеи для дальнейшего развития бизнеса (в т.ч. в порядке диверсификации);

· Применять методы принятия оптимальных решений;

· Принимать в расчет экологический и социальный аспекты во время Планирования и внедрения бизнес-модели;

· Принимать необходимые решения для реализации маркетинговых мероприятий;

· Разрабатывать маркетинговый план для компании;

· Принимать в расчет формулу 4 «P» для маркетинговых мероприятий;

· Оценивать разные средства рекламы, разные рекламные стратегии;

· Оценивать эффективность устойчивого развития;
· Предлагать реализацию стратегий с разумным подходом 
к экологическим, социальным и экономическим факторам;

· Обосновывать причины выбора конкретных организационных структур.

Программа может быть рассчитана от 32 до  72 часов учебного времени. Рабочая программа дает распределение учебных часов по разделам курса 
и последовательность изучения разделов Основ предпринимательства с учетом логики учебного процесса, возрастных особенностей обучающихся, определяет минимальные навыки студентов при выполнении практических 
и самостоятельных заданий. Таким образом, рабочая программа содействует сохранению единого образовательного пространства, предоставляет широкие возможности для реализации различных подходов к построению учебного курса. Программа построена с учетом принципов системности, научности 
и доступности, а также преемственности между различными разделами курса 
и практической значимости содержания.
Методические рекомендации так же содержат примеры дополнительных профессиональных программ и методические разработки педагогов, участвующих в проекте «Я-предприниматель»
1.Паспорт учебного курса «Основы предпринимательства»

1.1 Область применения программы 

Программа курса (дисциплины) является частью программы подготовки специалистов среднего звена  (ППССЗ)/квалифицированных рабочих и служащих (ППКРС) в соответствии с ФГОС по специальностям среднего специального образования   ______________________________________________________. 
Программа курса (дисциплины) может быть использована по программам курсовой подготовки, переподготовки и повышения квалификации 
по направлению ______________________________________________.

1.2 Место курса (дисциплины) в структуре программы подготовки специалистов среднего звена/квалифицированных рабочих и служащих: дисциплина входит в дополнительные учебные дисциплины по выбору.

1.3 Цели и задачи дисциплины - требования к результатам освоения учебной дисциплины:

В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:

- формировать целостное представление о дисциплине, её значение, месте 
в системе экономических знаний;

- пользоваться базовой терминологией современного предпринимательства;

- пользоваться методами осуществления предпринимательской деятельности;

- осуществлять комплексный анализ изучаемых социально-экономических явлений и процессов, в т.ч. с использованием средств вычислительной техники;

В результате освоения курса обучающийся должен знать:

- современное состояние теории и практики предпринимательской деятельности;

- специфику предпринимательской деятельности;

-особенности международного и отечественного права в области предпринимательства;

- особую форму экономической активности, основанной на инновационном самостоятельном подходе к производству и поставке на рынок товаров, приносящих предпринимателю доход;

- структуру, особенности и механизмы разработки идей, бизнес –проектов, требования к презентации бизнес-проектов, критерии оценки бизнес-проектов.

В процессе освоения дисциплины у обучающихся должны быть сформированы общие компетенции:

ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.

ОК 2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.

ОК 3. Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях 
и нести за них ответственность.

ОК 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального 
и личностного развития.

ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии 
в профессиональной деятельности.

ОК.6. Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться 
с коллегами, руководством, потребителями.

ОК 7. Брать на себя ответственность за работу членов команды (подчиненных), результат выполнения заданий.

ОК 8. Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, осознанно планировать повышение квалификации.

ОК 9. Ориентироваться в условиях частой смены технологий 
в профессиональной деятельности.

1.4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы курса (дисциплины):  максимальной учебной нагрузки обучающегося 39 часов, в том числе: обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 39 часов, 
из которых 20 часов отводится на практические (лабораторные) занятия.

2. Структура и содержание учебного курса 

2.1. Объем учебной дисциплины и виды учебной работы
Вариант 1

	Вид учебной работы
	Объем часов

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	39

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего)
	39

	в том числе:
	

	практические занятия
	20

	Самостоятельная работа обучающегося (всего)
	 

	внеаудиторная самостоятельная работа
	 

	консультации
	 

	Промежуточная аттестация в форме  в форме дифференцированного                  зачета


Вариант 2

	Вид учебной работы
	Объем часов

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	57

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего)
	39

	в том числе:
	

	практические занятия
	20

	Самостоятельная работа обучающегося (всего)
	18

	внеаудиторная самостоятельная работа
	16

	консультации
	2

	Промежуточная аттестация в форме  в форме дифференцированного                  зачета


                               2.2. Тематический план и содержание курса   «Основы предпринимательства»
Вариант 1
	Наименование разделов и тем
	Содержание учебного материала, лабораторные работы и практические занятия, самостоятельная работа обучающихся
	Объем часов
	Уровень освоения

	1
	2
	3
	4

	Тема 1. Сущность предпринимательской деятельности. Правовое регулирование предпринимательской деятельности
	Содержание учебного материала
	4
	2

	
	1
	Сущность предпринимательства и предпринимательской деятельности..   Экономические, социальные и правовые условия предпринимательской деятельности. Субъекты и объекты предпринимательской деятельности Цели предпринимательской деятельности.  Физические и юридические лица как субъекты предпринимательства. История предпринимательства в России. Понятие об индивидуальной предпринимательской деятельности. Малое предпринимательство. Государственная поддержка предпринимательства
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Изучить вопрос:

1. Условия, необходимые для предпринимательской деятельности.

2. Защита прав предпринимателя.
	
	

	Тема 2. Виды и формы предпринимательской деятельности.

	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Классификация предпринимательства по формам собственности; по виду и сфере деятельности; количеству собственников; организационно-правовым и организационно-экономическим формам. Государственное и частное предпринимательство. Производительная и посредническая предпринимательская деятельность. Производственная, коммерческая и финансовая предпринимательская деятельность. Консультативное предпринимательство.
	
	

	
	Практическое занятие 
	2
	

	
	1
	Сравнительная характеристика различных основных организационно-правовых форм предпринимательской деятельности
	
	

	
	Самостоятельная работа 
	2
	

	
	
	Изучить вопросы: 1. Ответственность субъектов предпринимательской деятельности за нарушение законодательства.2. Страхование предпринимательской деятельности. 
	
	

	Тема 3. Выбор сферы деятельности и обоснование создания нового предприятия

	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Выбор сферы деятельности нового предприятия. Технико-экономическое обоснование создания нового предприятия. Фирменное наименование предприятия: особенности и назначение. Учредительные документы Государственная регистрация предприятий Лицензирование деятельности предприятий. Оформление документов для открытия расчетного счета в банке.
	
	

	
	Практическое занятие 
	2
	

	
	1
	Регистрация субъектов предпринимательской деятельности.
	
	

	Тема 4. Бизнес-планирование как элемент экономической политики организации
	Содержание учебного материала
	       4
	1

	
	1
	. Цели, задачи, предмет бизнес-планирования. Основные понятия в области бизнес-планирования. Роль, место и значение бизнес-планирования в управлении организацией. Сущность объектов планирования в организации. Возможность и необходимость планирования в условиях рыночных отношений. Информационные материальные и финансовые потоки при разработке бизнес-плана. 
	
	

	
	Практическое занятие 
	2
	

	
	1
	Деловая игра: «Поиск бизнес-идей. Оценка бизнес-идей». Мозговой штурм по оценке бизнес-идей.
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Разработка финансового плана 
	
	

	 Тема 5 .Управление финансами предприятия предпринимательского типа Риски в предпринимательской деятельности

	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Финансовые ресурсы предприятия. Система управления финансами на предприятии. Оценка финансового состояния предприятия: сущность и назначение финансового анализа, методы и инструментарий финансового анализа, анализ платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия, анализ эффективности использования оборотных активов. Банкротство  предприятия. Структура персонала предпринимательской фирмы.

Процесс управления персоналом в ПД. Основные положения об оплате труда на предприятии предпринимательского типа Сущность предпринимательского риска. Классификация предпринимательских рисков. Управление предпринимательскими рисками
	
	

	
	Практическое занятие
	2
	

	
	1
	Оформление документации по личному составу предприятия. 
	
	

	
	2
	Тренинг «Профиль предпринимателя».
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Изучить вопросы:

1. Внешнеэкономическая деятельность предприятия.

2. Изучение возможностей предприятия.
	
	

	Тема 6.Предпринимательская тайна
	
	Содержание учебного материала
	1
	

	
	
	Сущность предпринимательской тайны. Отличие предпринимательской тайны от коммерческой. Формирование сведений, составляющих предпринимательскую тайну.  Внешние и внутренние угрозы безопасности фирмы. Основные элементы механизма защиты предпринимательской тайны
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Изучить вопросы:

1. Страхование коммерческих рисков.

2. Механизм нейтрализации предпринимательских рисков. Изучить вопрос: Внешние и внутренние угрозы безопасности фирмы.  
	
	

	Тема  7. Технология планирования. Структура и функции бизнес-плана. 
	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Сущность, цели, виды планирования.

 Роль и значение бизнес-плана. Бизнес-план и его функции. Современная типология бизнес-планов. Структура, функции и содержание разделов бизнес-плана. Требования к разработке бизнес-плана. Последовательность разработки бизнес-плана. Формы планирования и факторы, влияющие на выбор форм планирования. Место бизнес-плана в системе планирования. Основные виды и типы бизнес-планов. Структура, функции и содержание разделов бизнес-плана. Требования, предъявляемые к разработке бизнес-плана. Информационное обеспечение бизнес-планирования. 

Основные элементы бизнес-планирования. Цели организации. Инвестиционный план. Основные технологические проекты бизнес-планирования. Модели информационных, материальных и финансовых потоков при разработке бизнес-плана. Основные технологические процессы бизнес-планирования. Виды моделей, применяемых при бизнес-планировании.
	
	

	
	Практическое занятие 
	4
	

	
	1
	«Построение бизнес-плана». Разработка модели бизнес-процессов для предприятия торговли.
	
	

	Тема 8. Требование к оформлению бизнес-плана.

	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Культура оформления проекта. Внешний облик, речь, жесты, интонация выступающего. Решение кейс-ситуаций в парах:  подбор цветовой гаммы под ситуацию, методика «отзеркаливания» собеседника, невербальная передача текста собеседнику, простраивание ответа на вопрос. Методики презентации бизнес-проектов..
	
	

	
	Практическое занятие
	2
	

	
	1
	Тренинг. Рефлексия: сложности и барьеры в передаче информации, эффективные способы перефразирования собеседника. 
	
	

	Тема 9. Разработка и оформление плана бизнес-проекта.

	Практическое занятие
	4
	

	
	Разработка бизнес-проекта. Коррекция бизнес-планов в соответствии с рекомендациями экспертной комиссии по результатам выступления на проектной бизнес-сессии.
	
	

	Тема 10. Защита бизнес-проекта 
	Практическое занятие
	2
	2

	
	1
	Зачет. Защита бизнес-проекта.
	
	

	
	Самостоятельная работа
	6
	

	
	
	Подготовка презентаций проектов бизнес-планов.
	
	

	Всего:
	39
	


Тематический план и содержание курса   «Основы предпринимательства»
Вариант 2
	Наименование разделов и тем
	Содержание учебного материала, лабораторные работы и практические занятия, самостоятельная работа обучающихся
	Объем часов
	Уровень освоения

	1
	2
	3
	4

	Тема 1. Сущность предпринимательской деятельности. Правовое регулирование предпринимательской деятельности
	Содержание учебного материала
	4
	2

	
	1
	Сущность предпринимательства и предпринимательской деятельности..   Экономические, социальные и правовые условия предпринимательской деятельности. Субъекты и объекты предпринимательской деятельности Цели предпринимательской деятельности.  Физические и юридические лица как субъекты предпринимательства. История предпринимательства в России. Понятие об индивидуальной предпринимательской деятельности. Малое предпринимательство. Государственная поддержка предпринимательства
	
	

	Тема 2. Виды и формы предпринимательской деятельности.

	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Классификация предпринимательства по формам собственности; по виду и сфере деятельности; количеству собственников; организационно-правовым и организационно-экономическим формам. Государственное и частное предпринимательство. Производительная и посредническая предпринимательская деятельность. Производственная, коммерческая и финансовая предпринимательская деятельность. Консультативное предпринимательство.
	
	

	
	Практическое занятие 
	2
	

	
	1
	Сравнительная характеристика различных основных организационно-правовых форм предпринимательской деятельности
	
	

	Тема 3. Выбор сферы деятельности и обоснование создания нового предприятия

	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Выбор сферы деятельности нового предприятия. Технико-экономическое обоснование создания нового предприятия. Фирменное наименование предприятия: особенности и назначение. Учредительные документы Государственная регистрация предприятий Лицензирование деятельности предприятий. Оформление документов для открытия расчетного счета в банке.
	
	

	
	Практическое занятие 
	2
	

	
	1
	Регистрация субъектов предпринимательской деятельности.
	
	

	Тема 4. Бизнес-планирование как элемент экономической политики организации
	Содержание учебного материала
	       4
	1

	
	1
	. Цели, задачи, предмет бизнес-планирования. Основные понятия в области бизнес-планирования. Роль, место и значение бизнес-планирования в управлении организацией. Сущность объектов планирования в организации. Возможность и необходимость планирования в условиях рыночных отношений. Информационные материальные и финансовые потоки при разработке бизнес-плана. 
	
	

	
	Практическое занятие 
	2
	

	
	1
	Деловая игра: «Поиск бизнес-идей. Оценка бизнес-идей». Мозговой штурм по оценке бизнес-идей.
	
	

	 Тема 5 .Управление финансами предприятия предпринимательского типа Риски в предпринимательской деятельности

	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Финансовые ресурсы предприятия. Система управления финансами на предприятии. Оценка финансового состояния предприятия: сущность и назначение финансового анализа, методы и инструментарий финансового анализа, анализ платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия, анализ эффективности использования оборотных активов. Банкротство  предприятия. Структура персонала предпринимательской фирмы.

Процесс управления персоналом в ПД. Основные положения об оплате труда на предприятии предпринимательского типа Сущность предпринимательского риска. Классификация предпринимательских рисков. Управление предпринимательскими рисками
	
	

	
	Практическое занятие
	2
	

	
	1
	Оформление документации по личному составу предприятия. 
	
	

	
	2
	Тренинг «Профиль предпринимателя».
	
	

	Тема 6.Предпринимательская тайна
	
	Содержание учебного материала
	1
	

	
	
	Сущность предпринимательской тайны. Отличие предпринимательской тайны от коммерческой. Формирование сведений, составляющих предпринимательскую тайну.  Внешние и внутренние угрозы безопасности фирмы. Основные элементы механизма защиты предпринимательской тайны
	
	

	Тема  7. Технология планирования. Структура и функции бизнес-плана. 
	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Сущность, цели, виды планирования.

 Роль и значение бизнес-плана. Бизнес-план и его функции. Современная типология бизнес-планов. Структура, функции и содержание разделов бизнес-плана. Требования к разработке бизнес-плана. Последовательность разработки бизнес-плана. Формы планирования и факторы, влияющие на выбор форм планирования. Место бизнес-плана в системе планирования. Основные виды и типы бизнес-планов. Структура, функции и содержание разделов бизнес-плана. Требования, предъявляемые к разработке бизнес-плана. Информационное обеспечение бизнес-планирования. 

Основные элементы бизнес-планирования. Цели организации. Инвестиционный план. Основные технологические проекты бизнес-планирования. Модели информационных, материальных и финансовых потоков при разработке бизнес-плана. Основные технологические процессы бизнес-планирования. Виды моделей, применяемых при бизнес-планировании.
	
	

	
	Практическое занятие 
	4
	

	
	1
	«Построение бизнес-плана». Разработка модели бизнес-процессов для предприятия торговли.
	
	

	Тема 8. Требование к оформлению бизнес-плана.

	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Культура оформления проекта. Внешний облик, речь, жесты, интонация выступающего. Решение кейс-ситуаций в парах:  подбор цветовой гаммы под ситуацию, методика «отзеркаливания» собеседника, невербальная передача текста собеседнику, простраивание ответа на вопрос. Методики презентации бизнес-проектов..
	
	

	
	Практическое занятие
	2
	

	
	1
	Тренинг. Рефлексия: сложности и барьеры в передаче информации, эффективные способы перефразирования собеседника. 
	
	

	Тема 9. Разработка и оформление плана бизнес-проекта.

	Практическое занятие
	4
	

	
	Разработка бизнес-проекта. Коррекция бизнес-планов в соответствии с рекомендациями экспертной комиссии по результатам выступления на проектной бизнес-сессии.
	
	

	Тема 10. Защита бизнес-проекта 
	Практическое занятие
	2
	2

	
	1
	Зачет. Защита бизнес-проекта.
	
	

	Всего:
	39
	


Для характеристики уровня освоения учебного материала используются следующие обозначения:

1. Ознакомительный (узнавание ранее изученных  объектов, свойств);

2. Репродуктивный (выполнение деятельности по образцу, инструкции или под руководством);

3. Продуктивный (планирование и самостоятельное выполнение деятельности, решение проблемных задач).

3. Условия реализации курса 

3.1. Требования к минимальному материально-техническому обеспечению

Реализация курса (дисциплины) требует наличия учебного кабинета «Экономики и предпринимательства».

Оборудование учебного кабинета:

- посадочные места по количеству обучающихся;

- рабочее место преподавателя;

- комплект учебно-наглядных пособий «Экономика», «Основы предпринимательства».

Технические средства обучения:

- компьютер с лицензионным программным обеспечением 
и мультимедийный проектор.

3.2. Информационное обеспечение обучения

Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной литературы

Основные источники: 

1 Голубева Т.М. Основы предпринимательской деятельности. Москва, 2015
2 Бласова Б.М. Основы предпринимательской деятельности. Москва,2016. 

3 Геммерлинг Г.А., Ломакин О.Е. Ваше дело. Практический курс предпринимательства. М.: БИНОМ, 2015. Гл.2,4.с.164 - 182. 

4 Пивоваров Б.И., Усов Б.Б. Практические основы предпринимательства. 
М; 2015.-64с. 

Дополнительные источники: 

1. Курс предпринимательства. / Под ред. Горфинкеля Б.Я. М.: Финансы. 2015. Гл. 2. с. 32 - 52. 

2. Лопарева, А.М. Бизнес-планирование: учебно-методический комплекс // А.М. Лопарева. – М. : Форум, 2011. – 144 с. 

3. Матвеева, Т.М. Основы предпринимательской деятельности потребительских знаний: Олимпиадные задания / Т.М. Матвеева, Е.В. Кузнецова. – М.: Вита-пресс, 2014. – 128с. 
4.Матвеев Р.Ф. Правовое обеспечение профессиональной деятельности краткий курс.-М; Форум,2016.-128с.-(Профессиональное образование) 

5 Анюхин.Б.А. Государственное регулирование предпринимательства. М;2016.-56с. 

Нормативно-правовые акты: 

1 Конституция РФ; 

2 Трудовой кодекс РФ; 

3 Гражданский кодекс РФ; 

4 Гражданско-процессуальный кодекс РФ; 

5 Кодекс об административных правонарушениях; 

6 ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)»; 

7 Закон РФ «О коллективных договорах и соглашениях»; 

8 Закон РФ «О защите прав потребителей». 

Интернет-ресурсы: 

1 www.law.catalaw.com 

2 www.hro.org 

3 http.//dbs/demos.su/
4 www.intelpro.ru 

4. Коонтроль и оценка результатов освоения курса 
Контроль и оценка результатов освоения курса осуществляется преподавателем в процессе проведения практических занятий и лабораторных работ, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных заданий, проектов, исследований.
	Результаты обучения

(освоенные умения, усвоенные знания)
	Формы и методы контроля и оценки результатов обучения 

	1
	2

	Умения: 

– пользоваться базовой терминологией современного предпринимательства;

– использовать выработанные навыки научного анализа проблем предпринимательской деятельности;

– пользоваться методами осуществления предпринимательской деятельности;

– производить оценку эффективности предпринимательской деятельности;

– поставить цель и сформулировать задачи, связанные с реализацией предпринимательской деятельности;

Знания:

– современного состояния теории и практики предпринимательской деятельности;

– специфики предпринимательской деятельности;

– особенностей международного и отечественного права в области предпринимательства;

– роли новаторской, инициативной деятельности человека, мобилизующего все свои силы, целеустремленно использующего все возможности для достижения поставленной цели и несущего полную ответственность за свои действия;

– особой формы экономической активности, основанной на инновационном самостоятельном подходе к производству и поставке на рынок товаров, приносящих предпринимателю доход и осознание своей значимости как личности.
	устный опрос с текущей оценкой;

практическая проверка, тестирование;

практическая проверка, зачёт;

устный опрос с текущей оценкой;

индивидуальные задания;

устный опрос с текущей оценкой, контрольная работа;

устный опрос, зачёт;

устный опрос, тестирование;

индивидуальные задания;

индивидуальные задания, защита проекта;




Раздел 2. Методологические материалы в помощь педагогам

для внедрения учебного курса «Основы предпринимательства» 
2.1. Методические рекомендации по разработки и презентации

 бизнес-плана (бизнес-идеи)
Бизнес-план – это официальный документ, который кратко, точно 
и в доступной форме описывает все основные стороны вашей будущей предпринимательской деятельности. Правильно составленный бизнес-план должен отвечать на основной вопрос: «Стоит ли браться за это дело, принесет ли оно доходы, которые окупят все затраты сил и средств?»
Качественный бизнес-план позволяет решить следующие важнейшие задачи:

•
привлечь кредитные средства;

•
определить основные цели бизнеса и пути их достижения;

•
выработать стратегию и тактику на пути к достижению поставленных целей;

•
вооружить предпринимателя конкретными управленческими решениями 
и инструментами;

•
предоставить владельцу бизнеса инструменты его оценки;

•
минимизировать риски, связанные с открытием или реорганизацией бизнеса.
Структура бизнес-плана

1. Титульный лист.

2. Оглавление бизнес-плана

3. Обзорный раздел (резюме)

4.Описание предприятия

5. Описание продукции (услуг)

6. Маркетинговый план

7. Производственный план

8. Финансовый план

9. Оценка рисков

10. Заключение
1. Титульный лист.

Титульный лист бизнес-плана является визитной карточкой бизнес-проекта 
и его разработчиков. Важно дать проекту краткое, лаконичное (до 20-40 знаков) название. Хорошее название должно соответствовать роду деятельности. Следовательно, содержит информацию не только по названию проекта, но 
и краткую аннотацию сути проекта и его роли в развитии стратегической зоны хозяйствования, выбранной руководством фирмы. 
Аннотация включает информацию о разработчиках проекта, сфере бизнеса, сроках начала и окончания реализации проекта. Показатели финансирования проекта, возможно в процентах (общая сумма, собственные средства, заемные средства, средства государственной поддержки) желательно указать на титульном листе, несмотря на то, что более детально они представлены в резюме 
и финансовом плане.

2. Оглавление бизнес-плана.

Второй страницей бизнес-плана является оглавление. Здесь указываются все разделы и подразделы бизнес-плана, а также и его приложения с указанием 
на какой странице находится тот или иной раздел (подраздел) бизнес-плана.

Это позволяет с одной стороны быстро отыскать нужный раздел в бизнес-плане, с другой говорит о грамотном оформлении бизнес-плана составителем.

3. Обзорный раздел (резюме) является первым разделом бизнес-плана 
и является его сокращенной версией (объем 2-3 страницы), содержит краткое описание компании, наиболее привлекательные моменты из всех остальных разделов, положительные аспекты предлагаемой бизнес-идеи, объем привлекаемых инвестиций или кредитных ресурсов и предполагаемый срок возврата средств.
4. Описании предприятия необходимо охарактеризовать предприятие и его положение на рынке, назвав организационно-правовую форму предприятия, перечислив основные виды деятельности, владельцев предприятия, достижения, основные финансовые показатели, отличия данной компании от конкурентов, проблемы и цели данного бизнеса.
5. Раздел «Описание продукции (услуг)» содержит описание вида деятельности, товаров и услуг, предлагаемых предприятием, цены оплаты продукции (услуг) предоставляемых предприятием. Решение о том, каким видом коммерческой деятельности заняться (торговлей, промышленностью или сферой услуг), что она будет из себя представлять в течение ближайших пяти лет - самое важное решение, которое вам предстоит принять. Всякий бизнес предполагает занятие несколькими видами деятельности. В связи с этим центральным становится вопрос об основном роде занятий. Планирование целиком строится на ваших представлениях о будущем деле.
6. Раздел «Маркетинговый план» - разъясняет, как бизнес намеревается добиться успеха на рынке. Анализ будущего рынка сбыта - это один из важнейших этапов подготовки бизнес-плана, и на такую работу нельзя жалеть ни средств, ни сил, ни времени. Для этого нужно определить тот сегмент рынка, который будет для предприятия главным. Как правило, новые предприятия могут успешно конкурировать лишь на одном, достаточно узком сегменте рынка, выбор такого сегмента может зависеть и от остроты конкурентной борьбы, которая для одного типа продукции может быть слабее, а для другого - сильнее.

Раздел содержит маркетинговый анализ (характеристики рынка, потребителей продукции, конкурентов) и маркетинговый план (стратегия продвижения продукции на рынок – ценовая политика, реклама, система продаж, послепродажное обслуживание, объемы продаж).
7. Раздел «Производственный план» содержит описание технологического процесса и изменений, которые должны произойти по мере развития предприятия. Необходимо отразить общий подход предприятия к организации производства, перечень источников сырья и материалов, технологического оборудования (наименование и основные характеристики), потребности предприятия в помещениях, коммуникациях, источниках энергии, требования в отношении трудовых ресурсов (персонал, условия оплаты и стимулирования, условия труда, структура и состав подразделений, обучение персонала, предполагаемые изменения в структуре персонала по мере развития предприятия).
8. Раздел «Финансовый план». В этом разделе бизнес-плана анализируется финансовая составляющую проекта.

Этот раздел - важнейшая составная часть бизнес-плана, призванный обобщить материалы предыдущих частей и представить их в стоимостном выражении. Финансовый план составляется на весь период реализации бизнес-проекта и включает в себя: план доходов и расходов, план денежных поступлений и платежей, балансовый план на первый год. При составлении финансового плана анализируется состояние наличности, устойчивость предприятия, источники и использование средств. В заключении определяется срок окупаемости или точка самоокупаемости.
9. В разделе «Оценка рисков» требуется ориентировочно оценить, какие риски наиболее вероятны для проекта и во что они в случае их реализации могут обойтись. Ответ на вопрос "как минимизировать риски и возможные потери от них?" Наибольшее количество ошибок при разработке данного раздела плана встречается из-за недостаточного умения авторов бизнес-плана заранее предугадать все типы и степень рисков, с которыми фирма может столкнуться при его внедрении, источники этих рисков и момент их возникновения, а также разработки эффективной стратегии и их преодоления. Главные рискованные моменты, перед которыми может оказаться бизнес, должны быть описаны просто и объективно.
Учебное занятие «Разработка и презентация  бизнес-идеи»
(из опыта внедрения «Основ предпринимательской деятельности»

Попова Е.В., Молокова И.А., преподаватели ОГАПОУ «Белгородский педагогический колледж»)

Цель работы: изложение сущности предлагаемой бизнес-идеи и ее публичная презентация.

Общие положения
Бизнес-идея —это то, с чего начинается процесс создания любого нашего бизнеса. Толчком для появления новой идеи могут послужить Ваши личные персональные знания, личный опыт, опыт Ваших друзей. Для любого бизнеса правильный выбор идеи фактически является залогом будущего успеха проекта или, наоборот, его неудачи. Постоянный поиск новых идей является "двигателем" бизнеса. В отличие от обычной бизнес-идеи, которая может заключаться 
в повторении уже существующего бизнеса, инновационную идею можно определить, как реально существующую возможность производства оригинального товара, продукта, услуги или же их улучшенных вариантов (модификаций).

Лучше всего искать идею, которая сможет решить какую-то проблему 
на растущем рынке, чем снова и снова пытаться делать бизнес там, где все уже сделано до Вас.

Существует множество способов генерации идей (например, метод мозгового штурма), но на практике, как правило, все проще. Если посмотреть на появляющиеся на рынке стартапы, то можно заметить, что лишь малая часть из них является уникальной, а остальные созданы одним из трех методов, приведенных на рисунке ниже:

· Копирование (клонирование): как правило, копируют идею 
(не продукт), ставшую успешной в другой стране
· Трансформация: дополнение существующей идеи
· Комбинирование: объединение нескольких идей
Чтобы реализовать идею, нужно:

· Быть уверенным, что в Вашей идее заключена польза для потребителя.
· Вы должны будете придумать, протестировать и реализовать рабочую бизнес – модель для превращения этой идеи в бизнес.
· Вы должны быть уверены, что за продукт или услугу, которую Вы собираетесь вывести на рынок, кто-то согласится заплатить, причем именно 
ту цену, которая обеспечит прибыль Вашему бизнесу (а не только окупит затраты).
· Вы сможете собрать команду и руководить ею до стадии создания действующего прототипа (или кто-то из Ваших друзей соберет команду и пригласит Вас в нее).
· Вы привлечете первых клиентов и тем самым докажете инвестору, что в Вас можно и нужно вложить деньги.
Выделяют следующие этапы организации предприятия:
1. формирование идеи о занятии определенным видом предпринимательской деятельности;

Сущность идеи заключается в осознании целесообразности и возможности гражданина заниматься определенным видом предпринимательской деятельности, а также в четком осознании ее цели, путей и средств достижения.
2.определение целей осуществления предпринимательской идеи;

Цели предприятия можно разделить на следующие группы:

· экономические (например, достижение определенного уровня прибыли);
· количественные (например, увеличение объема продаж на 10%);
· качественные (например, внесение коррективов в техпроцесс);
· социальные (например, улучшение социальных условий служащих, сохранение рабочих мест);
· имиджевые (например, повышение престижа и улучшение имиджа предприятия) и др.
3. проведение рыночных исследований с целью обоснования идеи;

Рыночные исследования включают изучение спроса, динамики, доступности и возможности расширения рынка, уровня цен и конкуренции, потенциальных потребителей.

4. оценка идеи создания предприятия;

Необходимо отобрать наиболее перспективные идеи для создания предприятия по следующим критериям: эффективность идеи; перспектива завоевания рынка; время, необходимое для реализации идеи; размер капитала; доступность и цена ресурсов; наличие рабочей силы.

5. финансирование идеи создания предприятия;

Потребность в финансовых ресурсах складывается из средств, необходимых для формирования основного и оборотного капитала. Источниками средств могут быть: собственные накопления; средства, взятые в долг у родственников, знакомых; кредиты в банках под залог недвижимости; ссуды под страхование жизни; инвестиции, сделанные «бизнес-партнерами»; средства из бюджетов различных уровней и др.

6. разработка обоснованного бизнес-плана;

Для создания любого бизнеса необходимо разработать бизнес-план, который представляет собой документ, содержащий комплексное обоснование стратегии (программы) развития всех сфер деятельности организуемого предприятия.

Бизнес-план должен быть представлен в форме, позволяющей заинтересованному лицу получить четкое представление о существе дела 
и степени своего возможного участия. Бизнес-план должен быть написан просто 
и ясно, иметь четкую структуру, при его разработке необходимо учитывать требования и стандарты организации и лиц, которым предполагается представить этот документ.

Типовой бизнес-план для создаваемого предприятия состоит из следующих разделов: резюме, общая характеристика предприятия, анализ состояния отрасли, план производства, план маркетинга, организационный план, оценка рисков 
и страхования, финансовый план.
7. формирование конкретного решения об организации своего дела;

Предприниматель  должен  прийти  к  конкретному  решению,  которое  может  быть принято на основе интуиции или обоснованных расчетах. На практике чаще всего используется и то и другое одновременно. При принятии решения необходимо учитывать: эффективность идеи, перспективу завоевания рынка, время, размер капитала, необходимые для реализации идеи, доступность 
и цену ресурсов, наличие рабочей силы и др.
8.побор надежных соучредителей, если есть необходимость;

Предприниматель может единолично организовать предприятие или с участием других физических и (или) юридических лиц. Если предприятие создается несколькими соучредителями, то необходимо распределить доли уставного капитала между участниками.

9. проведение организационных мероприятий по созданию предприятия;

Предприниматель определяет организационно-правовую форму предприятия, его правовой статус, осуществляет разработку устава и учредительного договора. 

10. государственная регистрация предприятия в установленном порядке.

Заключительным этапом образования юридических лиц является их государственная регистрация, с момента которой организация получает статус юридического лица.

 В результате осуществления предпринимательской деятельности необходимо учитывать возможность понести потери (риски). По характеру различают следующие виды рисков:

· технические риски - связаны с возможными сбоями в работе оборудования, поломками и авариями, которые могут привести к повреждению или гибели имущества;
· экономические риски — обусловлены колебаниями рыночной конъюнктуры, цен,
валютных курсов;

· политические риски — возникают вследствие неблагоприятных социально-политических изменений, ужесточения законодательства и т. п.;
· организационные риски — связаны с неопределенностью поведения участников сделки, возможностью срыва договорных обязательств, задержками сроков поставки и т. п.;
· природные риски — связаны с возможностью пожаров, землетрясений и др.
· предпринимательские риски — возникают в связи с конкретным бизнесом и образуются в результате недостаточного спроса на товар или невозможность преуспеть в конкурентной борьбе;
· управленческие риски — связаны с возможными управленческими ошибками, принятием неадекватных коммерческих решений.
Выполнение работы
1.Выполните разработку бизнес-проекта в программе 
Microsoft PowerPoint индивидуально или в парах.
ВНИМАНИЕ! Предлагаемые бизнес-идеи в группе не должны повторяться. При оформлении проекта использовать дизайн и стиль, соответствующий предлагаемой вами идеи.

СТРУКТУРА ПРОЕКТА
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Целевой потребитель товара (целевая аудитория — группа людей, объединенная товаром и (или) услугой —
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СЛАЙД4           покупатели, потребители, потенциальные потребители и

                            лица способные оказать влияние на решение о покупке):

· возраст, пол, доход, географическое местоположение
· фото


Анализ рынка и конкурентной среды:


· изучение спроса и его динамики

СЛАЙД 5
- изучение конкурентов, доступности и возможности расширения рынка

· фото


Преимущества перед аналогичными товарами

(услугами конкурентов):


СЛАЙД6
- профессиональная команда, быстрые сроки доставки, индивидуальный подход к клиенту, система скидок, высокий уровень обслуживания и др.

· фото

	
	Потребность в ресурсах для реализации бизнес-идеи:
	

	
	- здание, оборудование
	

	
	- сырье и материалы
	

	СЛАЙД 7
	- трудовые ресурсы
	

	
	- финансы (размер капитала, необходимого для реализации
	

	
	
	

	
	идеи)
	

	
	- время, необходимое для реализации идеи
	

	
	- фото
	


	
	Продвижение товара (услуги):
	

	СЛАЙД 8
	- предлагаемая реклама
	

	
	- фото
	

	
	
	

	
	Определение организационно-правовой формы и
	

	СЛАЙД 9
	государственная регистрация:
	

	
	- предлагаемая организационно-правовая форма
	

	
	- порядок государственной регистрации организации
	

	
	- фото
	

	
	Возможные риски:
	

	СЛАЙД 10
	- технические, экономические, политические,
	

	
	управленческие, коммерческие, экологические, природные
	


· т.д. -фото

2. Презентуйте бизнес - идею.

Подготовить доклад с кратким изложением цели и основных пунктов презентации из расчета на 5-6 минуты. Быть готовым к ответам на вопросы по существу излагаемого материала.
Пример шаблона бизнес-идеи

Разрабатывается в формате .doc
Содержание

Раздел 1.
Инициатор:

Наименование бизнес-идеи: 

Контактное лицо:

 Тел.:

e-mail:


Раздел 2.
Актуальность бизнес-идеи (описание ситуации «как есть») Цели и задачи бизнес-идеи (описание ситуации «как будет»)

Раздел 3. Продукция.

Описание товаров, услуг, которые будут производиться, планируемые объемы продаж, ожидаемые темпы роста и т.д.

Раздел 4.
География. Планируемые ниши.

Рыночные преимущества.

Конкуренты, включая аналоги продукции, работ, услуг.

Стратегия ценообразования и продвижения продукции, работ, услуг.

Раздел 5.

	Объем требуемых инвестиций, тыс. руб.
	

	Структура инвестиций, тыс. руб.:
	

	Объекты недвижимости
	

	Механизмы и оборудование
	

	Сырьеи материалы
	

	Иные затраты подготовительного периода
	


Раздел 6.

	Объем реализованной продукции (работ, услуг), тыс. руб./мес.
	

	Ежемесячные расходы, тыс. руб./мес.:
	

	Сырье и материалы
	

	ФОТ (включая начисления)
	

	Аренда и коммунальные услуги
	

	Реклама
	

	Иные расходы
	


Раздел 7.
Риски бизнес-идеи

	№
	Риск
	Ожидаемые последствия наступления риска
	Мероприятия по предупреждению наступления

риска
	Действия в случае наступления риска

	1.
	Описание события, которое может оказать влияние на реализацию проекта
	Описание последствий для проекта, возникших в результате наступления события
	Перечень мероприятий, направленных на предотвращение наступления события (в дальнейшем данные мероприятия должны найти отражение в рабочем плане проекта
	Должны найти Отражение в рабочем плане проекта)


Тренинг «Генерирование бизнес-идей»

(автор-составитель Пархома Н.Н., преподаватель

ОГАПОУ «Новооскольский колледж»)
Бизнес-идея – это краткое и точное определение предполагаемого бизнеса. Для того, чтобы начать свой бизнес нужно четко понять, чем именно Вы хотели бы заниматься. Успешность проекта напрямую связана с тем, какая бизнес-идея лежит в его основе

Этапы генерирования бизнес-идеи

1.Поиск идеи для бизнеса.

2.Оценка идей для бизнеса.

3.Проведение SWOT-анализа бизнес-идеи.

Требования к бизнес-идее:

1. Должна удовлетворять потребности потребителей.

2. Должна приносить доход.

3. Должна приносить моральное удовлетворение предпринимателю.

Идей существуют тысячи, реализуются из них десятки, а успеха достигают единицы. В чем секрет поиска и выбора успешной идеи.

Существует несколько источников идей для бизнеса 
· Увидел и реализовал локально. Это самый распространенный способ получения идеи и самый надежный. Плюсом данного способа является уже проверенность идеи на практике. Главное– соответствие идеи географическим и социально-экономическим факторам Вашего бизнесе. Найти идеи можно в путешествии, на выставках или просто в СМИ. Пример: В Интернете можно найти много бизнес-идей и бизнес-планов

· Кто-то предложил. В эпоху развития предпринимательства источниками идеи предпринимательства может быть все активное население– знакомые, друзья, родственники, коллеги, с которыми Вы можете обсудить предложения о реализации совместного проекта. «Плюс» данного источника в том, что у Вас уже есть партнер, который горит данной идеей и готов разделить с Вами риски проекта.

· Сам придумал. Самый сложный и неоднозначно результативный вариант источника идеи, но который может привести к фантастически успешным проектам. Часто идеи инновационны, что на старте деятельности предпринимателя скорее «минус», чем «плюс». Сталкиваясь с традиционными проблемами запуска проекта, приходится решать и дополнительные вопросы, в связи с инновационностью идеи – создание нового рынка, преодоление консерватизма потребителей и т. д.

· Дефицит. Если на рынке существует дефицит, а Вы сможете придумать способ его преодолеть – Вы гарантировано сможете заработать. Ищите и Вы найдете. Единственное ограничение: Вы не одни, и, очень скоро, рынок может быть наполнен предложением. 

· Изменения. Изменения во всем: законы, демография, мода, предпочтения. Главное – отслеживать изменения и придумывать, как на них можно построить бизнес. Например, всплеск рождаемости в России позволил развиться многим бизнесам, связанным с детьми – детские магазины, школы развития, частные детские сады. 

· Доступ к ресурсам. Если у Вас есть доступ к сырьевой базе, технологиям, помещениям, Вы можете построить свой бизнес на использовании этого ресурса. 

· Новые знания. Это новые продукты и технологии. Реализация традиционной идеи может быть привлекательной возможностью при предложении товара или услуги, которые есть на рынке, в новом уникальном или инновационном формате, или с новыми дополнительными характеристиками.
Многие считают, что процесс поиска идеи для бизнеса является легким только для людей с креативным мышлением. Так вот, существует множество методов и правил как запустить процесс креативного мышления. Одним их них является «Фитнес для мозга» с использованием приема «Друдлы».

Друдлы- это недорисованные картинки, зарисовки (рис.1). И необходимо выключив критика, расслабив мозг ответить на вопрос «Что это?», при этом правильного ответа нет. Желательно назвать 3 существительных сразу.
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Рисунок 1. Друдлы

Очень важно в процессе генерирования идей соблюдать 10 правил:

1. Начинай с фитнеса мозга
2. Ищи идеи и аналогии в большом количестве областей или уровней – не менее 9
3. Собирай все идеи, даже если на первый взгляд они кажутся странными
4. Делай из любой идеи гипотезы: «А что если...», «А вдруг...», «Предположим...»
5. Запрет критики на этапе генерирования
6. Генерируя, не ищи доказательств
7. Фиксируй все идеи: записывай, а лучше- рисуй!
8. Будь вдохновенным!
9. Делай перерывы, переключайся!
10. Избегай монотонности- ищи идеи разными путями, комбинируй
Порой, мы встаем в тупик и не знаем, как решить ту или иную проблему. Именно в таких ситуациях, когда не хватает креатива, на помощь приходит метод SCAMPER. 

Скампер – это аббревиатура. Каждая буква – это определенный вид деятельности

· Substitute – заменить?

· Combine – комбинировать?

· Adapt – адаптировать?

· Modify/Magnify – модифицировать? увеличить?

· Рut to Other Uses – предложить другое применение?

· Eliminate – устранить или свести действия до минимума?

· Rearrange/Reverse – поменять на противоположное? изменить порядок?

В качестве примера можем предположить, что производитель скрепок для бумаги хочет усовершенствовать выпускаемую продукцию. Процесс поиска идей он может начать со следующих вопросов:

· Что можно заменить в скрепке?

· С чем можно скомбинировать скрепку, чтобы она превратилась в нечто новое?

· Что можно адаптировать по отношению к скрепке?

· Как можно модифицировать скрепку?

· Что можно к ней прибавить?

· Какие другие способы применения можно предложить для скрепки?

· Что можно убрать из скрепки?

· Что можно поменять в скрепке на противоположное?

· Какой вид скрепок является наилучшим?

Таким образом, фабрикант решил заменить металл на пластик, прибавил 
к этому цвет и создал разноцветные пластиковые зажимы, которые не только скрепляют листы бумаги, но и помечают их — тем самым всем знакомой скрепке было найдено еще одно применение.

При отборе бизнес-идеи необходимо придерживаться следующих критериев: рентабельность, наличие помещения, наличие основных средств, наличие рынка, доступ к поставщикам, наличие трудовых ресурсов, профессионально-технические навыки предпринимателя, наличие материальных средств (начального капитала), минимальная степень риска, доступ к финансовым ресурсам.

Подходы к оценке бизнес-идеи:

1. «Продажа» идеи друзьям и знакомым. Правило 10/8/5. Расскажите 
10 друзьям. Если 8 из них поддержат идею, то она стоит того, чтобы двигаться дальше, если их будет меньше 5 – забудьте о ней. Если посередине – доработайте идею и еще раз сделайте опрос. 

2. Оценка эксперта. Найдите минимум одного эксперта в области, где Вы хотите создать бизнес. Поверьте, посоветовавшись с ним, Вы откроете для себя много нового. Где найти экспертов? Бизнес-встречи, мастер-классы по бизнесу– именно те места, где можно встретить множество крупных предпринимателей совершенно из разных сфер деятельности.

3. Проверяем спрос по поисковой системе или в социальных сетях. Если Вы провели опрос, посоветовались с экспертом, то самое время обратиться 
к поисковой системе в Интернете. С помощью сервисов по проверке частоты запросов Вы можете узнать, насколько этот товар или услуга востребованы. 

SWOT-анализ бизнес-идеи

	Сильные стороны:

Наличие собственных средств; 

наличие помещения; 

наличие оборудования; 

опыт работы в бизнесе; 

технические навыки; 

доступная цена на продукт/услугу
	Слабые стороны:

Отсутствие маркетинговой стратегии бизнеса; 

отсутствие менеджерских навыков;

отсутствие трудовых ресурсов; 

нет уникальности в продукте/услуге; 

нет доступа к сырью и материалам.

	Возможности:

Доступ к источникам финансирования; 

программы поддержки субъектов МСП; 

наличие рынка и потребности на продукт/услугу; 

отсутствие конкуренции.
	Угрозы:

Высокий уровень конкуренции; 

форс-мажорные обстоятельства;

политическая и социально-экономическая обстановка;

источники финансирования, требующие залоговое обеспечение;

отсутствие льгот на аренду помещения.


Если Вы отобрали наиболее оптимальную для Вас бизнес-идею и готовы ее реализовать – следующим важнейшим шагом для успешной реализации проекта является разработка бизнес-модели вашего проекта.

Использование алгоритма бизнес-проектирования на учебных занятиях по дисциплине «Основы предпринимательства» 
(автор-составитель: Провоторова Е.М., преподаватель, 
ОГАПОУ «Старооскольский техникум технологий и дизайна», г. Старый Оскол)
Учебная дисциплина «Основы предпринимательства», включает в себя изучение различных аспектов предпринимательской деятельности, но наибольший интерес у обучающихся вызывает разработка и защита проектов. Студентам представляется реальная возможность оценить свои личные и деловые качества, интуицию, а также скорректировать ошибочные стереотипы о том, что, всё возможно; определить пути личного и профессионального роста; проанализировать возможные проблемы, ошибки и провалы.
Метод проектов – это гибкая модель организации учебного процесса, ориентированная на самореализацию обучающегося путем развития его интеллектуальных и физических возможностей, волевых качеств и творческих способностей в процессе создания под контролем преподавателя новых «продуктов». В процессе проектной деятельности обучающихся развиваются следующие способности: коммуникативные, личностные, социальные, литературно-лингвистические, математические, манипулятивные, технологические. Метод проектов активно способствует 
· эффективному усвоению знаний; 

· формированию навыков практических исследований, позволяющих принимать правильные, обоснованные решения; 

· решению задачи перехода от простого накопления знаний к созданию механизмов самостоятельного поиска и навыков исследовательской деятельности; 

· повышению познавательной активности; 

·  развитию творческих способностей; 

· созданию дидактических и психологических условий, способствующих проявлению активности. 

При этом достигаются важные цели: 
· теоретические знания превращаются в своеобразный инструмент творческого осознания действительности; 

· проектная деятельность ставит в центр образовательного процесса практические вопросы овладения знаниями и на этой базе стимулирует интерес к теории;

· метод проектов четко ориентирован на реальный практический результат, значимый для  самих обучающихся. 

Во время работы над проектом строятся новые отношения между преподавателем и обучающимися. Преподаватель становится помощником, консультантом. 

При разработке проектов использовался следующий алгоритм: 

1. Выдвижение и генерирование предпринимательских идей. 

Оценка бизнес-идей.
1.1. Обсуждение с обучающимися факторов формирования предпринимательской идеи, к которым относятся:

- Товарный рынок.

- Достижения науки и техники.

- Новые возможности применения уже производимого товара.

- Неосознанные потребителем или пока не удовлетворенные потребительские запросы.

- не обязательно придумывать что-то глобально новое, достаточно улучшить существующее;

- бизнес идея должна облегчить человеку жизнь;

- придумывая идею нужно решать реальные проблемы, за решение которых потребители будут готовы заплатить.

а) Знание определенного вида предпринимательской деятельности;

б) Знание внешних факторов, которые влияют на предпринимательскую деятельность;

в) Стремление реализовать свою жизненную цель, добиться признания общества;

г) Стремление постоянно увеличивать своё благосостояние и стать собственником;

д) Осознание необходимости работать на грани своих способностей;

е) Знание потенциальных рисков и умение управлять ими.

1.2. Выработка схемы принятия предпринимательского решения, состоящей из следующих этапов:

1 этап. Принимаются  к рассмотрению несколько возможных идей

2 этап. Выявляются сущностные черты и содержание каждой идеи

3 этап. Каждая идея оценивается с точки зрения необходимых ресурсов, технологий, финансирования

4 этап. Идеи оцениваются с точки зрения конкретных действий, необходимых для реализации проекта (форма привлечения средств, порядок реализации производства и т.д.). Здесь же проводится стоимостная оценка этих действий

5 этап. Производится расчет вероятного экономического эффекта каждой идеи с учетом «худшей» и «лучшей» возможностей развития событий

6 этап. Проводится сравнение всех рассмотренных идей и выбирается одна, наиболее удачная

1.3. Оценка бизнес-идей по КАУФФМАНУ

Оцените каждый из ниже перечисленных факторов по шкале от 0 до 10, где 0 — полностью не привлекательный, а 10 — абсолютно привлекательный.

	Критерий оценки
	Балл

	Срочность. Насколько срочно нужно потребителю то, что вы предлагаете
	 

	Размер рынка. Сколько потребителей активно и часто платят за подобное тому, что вы предлагаете
	 

	Ценовой потолок. Какова максимальная цена, которую потенциальный покупатель готов заплатить за товар, подобный вашему?
	 

	Расходы на привлечение потенциального покупателя. Насколько легко привлечь потребителя? Сколько в среднем придется затратить сил и средств на то, чтобы заключить сделку?
	 

	Себестоимость продукции и доставки. Сколько требуется потратить сил и средств на разработку продукта, производство и доставку конечному потребителю?
	 

	Уникальность предложения. Насколько уникально ваше предложение в сравнении с аналогичными на рынке и как быстро его могут скопировать потенциальные конкуренты?
	 

	Скорость выхода на рынок. Насколько быстро вы сможете создать нечто на продажу?
	 

	Объем первоначальных вложений. Сколько потребуется вложить в дело, прежде чем вы готовы будете начать работу?
	 

	Возможность дополнительного предложения. Что еще вы сможете продать потребителю вкупе с основным продуктом?
	 

	Постоянство. Сколько придется поработать, чтобы, создав первоначальное предложение, функционировать дальше?
	 

	ИТОГО
	 


Если вышло меньше 50-ти балов, то, скорее всего, вам лучше отказаться от задуманного.
Если же от 50 до 75 – прибыль выше затея, конечно, принесет, но для полного успеха придется изрядно попотеть, так что решайте, что для нас важнее.

Если больше 75 — действуйте!

2. Подготовка проекта.

Подготовка к работе над проектом начинается с изучения теоретических основ бизнес-планирования. Обучающиеся изучают сущность, цели, задачи и типовую структуру бизнес-плана, требования к его оформлению, предпринимательские риски. 

Далее, обучающиеся разрабатывают концепцию собственного проекта.

Для этого им необходимо самостоятельно провести следующую работу:

· определить конкретные направления деятельности;

· выявить целевой сегмент рынка, потенциальных потребителей, их вкусы, запросы, денежные возможности. Это позволяет более конкретно определить круг потребителей, ёмкость рынка услуг и, следовательно, объёмы их производства и реализации, а также необходимые для этого ресурсы;

· осуществить выбор состава предлагаемой продукции и услуг, при этом важно помнить, что потребителю совершенно безразличны такие важные с точки зрения производителя показатели, как трудоёмкость, материалоёмкость, энергоёмкость. Два элемента – потребительские свойства услуги и цена – являются определяющими для покупателя и главными составляющими конкурентоспособности услуги;

· провести анализ и оценку конкурентов. Для этого нужно ответить 
на следующие вопросы:

- кто ваши конкуренты на данный момент, и в каком состоянии их дела: стабильны, на подъёме или идут на спад?

- каковы шансы и возможности появления новых конкурентов?

- в чём фирма рассчитывает их превзойти?

· осуществить выбор необходимых кадров и условий их труда;

· разработать маркетинговые мероприятия по стимулированию сбыта, ценообразованию. Основные элементы здесь следующие:

- ценообразование: как будет определяться цена услуги, в каких пределах можно уменьшить цену, чтобы она давала возможность окупить расходы 
и получить достаточную прибыль;

- реклама: в какой форме, и какими средствами рекламировать бизнес;

- методы стимулирования потребителей: как и за счёт чего привлекать новых клиентов, совершенствовать услугу, предоставлять дополнительные услуги клиентам и т. д.

- формирование и поддержание хорошего мнения о бизнесе: как и какими средствами, фирма будет добивать устойчивой репутации своих услуг и самой фирмы.

2. Выполнение проекта.

Далее начинается самый трудоемкий этап работы над проектом — это работа с различными источниками информации, поиск новых знаний, формирование собственного мнения и суждения по предмету исследования. Именно на этом этапе происходит основная работа преподавателя с обучающимися: обсуждаются промежуточные результаты, корректируются ошибки, вносятся изменения и проект оформляется в конечном варианте.

И именно на этом этапе проявляются такие качества обучающихся, как креативность, широта кругозора, самостоятельность и индивидуальность. Обучающиеся раскрывают новые способности и возможности, даже самые застенчивые и стеснительные стараются отстаивать свою точку зрения. 
И конечно, все без исключения гордятся достигнутыми результатами.

На самом деле есть множество положительных моментов в работе над собственным проектом. Ведь будучи студентами - они же полностью свободны и ничего не теряют, это как минимум. 
4. Оформление презентации проекта
Наиболее популярной программой, к которой прибегает большинство студентов, является Power Point. Она входит в пакет Microsoft Office, проста 
и удобна в использовании. В ней есть большое количество шаблонов, в которых заранее удачно подобран фон, размер и тема шрифта и другие визуальные составляющие презентации. Студенту остаётся только выбрать необходимую информацию, графики и фотографии. 

Шаблонов в программе действительно большое количество, но для рабочей презентации стоит выбирать те, у которых дизайн наиболее нейтральный.  
В таком случае слайды, созданные в этой программе, представят собой удачное сочетание графической и текстовой информации. 
Примерная структура презентации:

1. Услуга компании (или её продукция)

Для начала необходимо рассказать, какой продукт (услуга) будет изготавливаться. На слайдах размещаются его фотографии. Заостряется внимание на том, в чём заключаются его сильные стороны. Не лишним также упомянуть технологию изготовления, её уникальность. Если это товар, а не услуга, подробнее останавливаются на материалах: где они будут закупаться, в каком количестве, какие поставщики предлагают наиболее выгодные цены. 

Если товар или услуга является инновацией, нужно заострить на этом внимание и объяснить, в чём её суть. 

Основная информация, которая указывается на слайдах, берётся из раздела бизнес-плана «Описание продукции (услуги)».

2. Потенциальные клиенты и конкуренты на рынке

В этом разделе на слайдах очерчивается целевой сегмент на рынке 
и портрет потенциального покупателя. Все данные, необходимые для этого, есть 
в маркетинговом плане проекта, который является один из основных разделов бизнес-плана. На их основании указывается краткая информация о:

- цене, за которую продукт собираются продавать;

- ассортименте;

-стратегии развития;

-основных конкурентах;

- преимуществах рассматриваемого проекта перед конкурентами.

Лучше всего представить это в виде диаграмм на слайдах. Визуально числовая информация воспринимается легче всего.

3. Ознакомление с командой, реализующей стратегию бизнес-плана

Слайды, относящиеся к данной части, убеждают слушателя доклада в том, что подобранная команда способна создать бизнес не только на бумаге, но и на практике. 

Представляется руководящий состав, который будет управлять его реализацией, а также исполнители. Упоминаются результаты, достигнутые 
во время работы над прошлыми проектами. Лучше всего сделать это в виде списков: 

· что за проект;

· какой результат был достигнут;

· за какие сроки.

4. Необходимые объемы финансовых вливаний и последовательность их использования

Это один из наиболее важных разделов как в бизнес-плане, так и 
в презентации к нему. На слайдах указывается, какое количество денежных средств проекту требуется, а также обосновывается, почему они нужны. После этого необходимо объяснить, как эти вложения будут использоваться, в каком порядке, а также когда вкладчик получит их обратно. Информация для создания таких слайдов берётся из финансового плана. 

5. Условия для инвесторов и предполагаемый срок возврата инвестиций

Для инвестора наибольшее значение имеют два аспекта:

· доходность бизнеса – «как много денег он сможет получить, если вложит их в проект?»,

· его рискованность – «какова вероятность, что он потеряет свои вложения?».

Чтобы у потенциального инвестора были ответы на эти два вопроса, необходимо на слайдах представить соответствующие финансовые показатели, такие как:

· чистая приведенная стоимость,

· индекс рентабельности инвестиций,

· внутренняя норма рентабельности. 

При этом нужно обосновать полученные цифры. 
6. Гарантия безопасности вложений для инвестора
Данные для таких слайдов берутся из раздела бизнес-плана, посвящённого оценке рисков. Наиболее популярный способ защиты от них – это страхование. 
4. Защита проекта.

Заключительному этапу работы над проектом необходимо уделять больше внимания. Человек, выслушавший доклад, должен быть в состоянии составить мнение о проекте. В интересах обучающихся, чтобы это мнение было положительным, поэтому проводить презентацию проекта должен хорошо подготовленный студент, умеющий убеждать.

Обучающиеся сами выбирают форму представления своих проектов – групповая или индивидуальная. 

Проведение полноценной защиты проектов и рефлексии позволяет обучающимся более осознанно подойти к работе, в полной мере понять практическую значимость своей деятельности, а также повысить самооценку от осознания важности результатов и наличия значимых достижений.
5.  Оценка проекта.

Оценка проектной работы — нелегкое дело. Она зависит от того, насколько полно и качественно раскрыта тема, насколько студенты могут свободно рассказать о предмете своего исследования, и выставляется за проект в целом, многоплановость его характера, уровень проявления творчества, четкость презентации.

Для студентов, проект дает возможность сделать что-то интересное самостоятельно, максимально используя свои возможности; проявить себя, попробовать свои силы, приложить свои знания, принести пользу и показать публично достигнутый результат и задуматься о реализации разработанного проекта.

Для преподавателя проект – это дидактическое средство, позволяющее обучать целенаправленной деятельности по нахождению способа решения проблемы путем решения задач, вытекающих из этой проблемы при рассмотрении её в определенной ситуации и создающее условия, благоприятные для положительных изменений в знаниях, привычках и поступках обучающихся, их отношении к получению знаний.

Конечно же, предпринимательское обучение не всегда является реальной причиной начала предпринимательской деятельности. Обучение предпринимательству должны быть ориентировано только на тех, кто хочет этим заниматься. Заставить быть предпринимателем невозможно. Однако, дать возможность попробовать необходимо всем желающим. Ведь проектное мышление похоже на творческое, но отличается способностью видеть образ будущего и находить к нему путь. Работая над проектом, студенты раскладывают проблему на части, ищут между ними связи и противоречия, подбирают подходящие инструменты для решения этой проблемы, учатся принимать решения, как в условиях стандартного выбора, так и в условиях неопределенности.

Для реализации бизнес-проекта студент должен владеть навыками поиска и обоснования предпринимательской идеи, определения целей деятельности, исследования рынка, маркетингового продвижения продуктов, услуг, бизнеса, обеспечения эффективности бизнеса и управления собственным делом.
Результаты использования алгоритма бизнес - планирования позволяют сделать вывод о том, что практическая направленность обучения — это не панацея, но хорошая возможность для формирования предпринимательских качеств студентов, их рационального образа мышления; позволяющая выпускать из техникума специалистов, более подготовленных к предпринимательской деятельности.
Ключевые ошибки при составлении бизнес-плана 
(автор-составитель: Таранникова И.Н., 

преподаватель ОГАПОУ «Корочанский сельскохозяйственный техникум»)
Бизнес-план, являясь документом стратегического планирования, дает первое представление о предприятии, его экономической зрелости, грамотности команды проекта. Соответственно, знакомство с бизнес-планом может произвести как положительное, так и негативное впечатление на потенциальных инвесторов, формируя определенное восприятие предприятия, его руководителей и бизнеса в целом. Именно поэтому описательные разделы бизнес-плана должны излагаться стройным литературным языком, а расчетные разделы показывать высокий уровень экономической грамотности разработчиков проекта.
При разработке своих бизнес-планов обучающиеся столкнулись с рядом трудностей, рассмотрим некоторые из них на примере разработанного девочками бизнес-плана - Маникюрный кабинет «NailArt»:

1. Наблюдается отсутствие понимания цели бизнес-планирования, непонимание основных процессов бизнеса. И, следовательно, не понимания основных положений процессов составления бизнес-плана. Метод решения проблемы – просветительская работа среди обучающихся, начинающих предпринимателей по ознакомлению с основными принципами ведения бизнеса, составление подробного технического задания на бизнес-планирование.
Цели проекта должны быть ясными и однозначными, например: к концу 
2022 стать лидером рынка г. Короча по реализации спектра маникюрных услуг. 

Обучающиеся, планирующие открыть свой бизнес должны показать потенциальным инвесторам понимание трех моментов:

· Состояния дел на данный момент (кто мы сегодня?);

· Ясного представления того уровня, которого мы собираемся достичь 
в будущем (куда направляемся?);

· Стратегию достижения поставленных целей (кто мы в будущем и как 
к этому прийти?).
2. Многие обучающиеся, потенциальные предприниматели, воспринимают бизнес-план как документа для получения определенных выгод (внешнего финансирования) для проекта. При этом, обучающиеся, бизнес-план рассматривают как статический документ – составил и забыл. Если бизнес-план составляется для привлечения финансирования, то после получения результата — бизнес-план успешно забывается. Соответственно, он и делается лишь бы заинтересовать инвестора или финансовую организацию, «рисуя» показатели продаж, затраты и эффективность реализации проекта. В итоге проект, реализуемый по такому бизнес-плану, становится на грани банкротства, и инвестор ищет возможности выхода с проекта с минимальными убытками. 
Метод избегания данной проблемы – детальная проверка бизнес-плана инвестором. Также на рынке – обращение к консультантам с репутацией 
и опытом работы на рынке. 
3. Запутанность видов деятельности в бизнес-плане.

Очень часто обучающиеся, потенциальные предприниматели в силу своей природной расположенности хотят заниматься всеми видами параллельной деятельности в создаваемом бизнесе. В итоге, составляя бизнес-план какого-либо бизнеса, начинают разрабатывать все возможные виды деятельности. К примеру, при составлении бизнес плана маникюрного кабинета девочки фантазировали 
о дополнительных услугах: педикюр, уходовые процедуры, косметологические процедуры, антицеллюлитный массаж и другие. Обсуждая, ключевые моменты они поняли, что у них нет знаний, образования, сертификатов, денежных средств,  
и своими силами они не смогут создать сразу такой бизнес. Когда все обдумали, оказалось, что нужно учитывать очень много аспектов, о которых они не имели представления. В результате, бизнес-план превратился в непонятный документ – 
в котором невозможно выделить за счет чего проект получится наиболее эффективным. Проект стал запутанным и непонятным. 

Метод избегания данной проблемы – декомпозиция деятельности до простых услуг и разбивка бизнесов по процессам. К примеру, в нашем приведенном примере обучающиеся решили все упростить и сконцентрироваться, на начальном этапе, на одном направлении открытие маникюрного кабинета «NailArt»для реализации спектра маникюрных услуг в г. Короча.
4. Наличие непроработанных вопросов в проекте
В бизнес-плане не должно быть непроработанных вопросов, например, таких как:

· отсутствие сведений о поставщиках оборудования, сырья, расходных материалов;
При разработке своего бизнес – плана, обучающиеся столкнулись 
с большим количеством предлагаемого оборудования, расходных материалов 
с разным диапазоном цен. Было трудно определить надежного поставщика.
· отсутствие четкого плана привлечения инвестиций, с указанием потребности в привлечении кредитных ресурсов, частных инвестиций;
Так как еще девочки обучаются на дневном отделении, они понимали, что у них нет опыта, профильного образования и любого инвестора возьмут сомнения: доверять ли им свои деньги, стоит ли в нах вкладывать.
· отсутствие сведений об имуществе предприятия (индивидуального предпринимателя), которое может выступить залоговой базой при кредитовании;
В силу своего возраста, обучающиеся не владеют имуществом, и не могут его предложить в залог банку или инвестору, не могут приобрести помещение для своего маникюрного салона. Обсудив сложившуюся ситуацию девочки, пришли 
к выводу что единственное, что они могли бы на начальном этапе это – арендовать небольшое помещение с умеренной арендной платой. 

5. Занижение стоимости реализации проекта

Такая ситуация происходит по причине недостаточной проработанности вопросов, связанных со стоимостью покупаемого оборудования, стоимостью получения разрешительной документации. Часто при разработке бизнес-плана, при планировании приобретения оборудования в смете затрат указывается необоснованно низкая стоимость оборудования, не включается стоимость транспортная доставка, установка оборудования. В конечном итоге это приводит 
к удорожанию фактической стоимости реализации проекта по сравнению с плановой. 
Решение этой проблемы, в лучшем случае, приведет к необходимости привлечения дополнительных инвестиций, а в ситуации, если дополнительные инвестиции привлечь не удастся, к полной остановке проекта и банкротству предпринимателя.
6.  Отсутствует четкий план продвижения услуг, товаров

Достаточно распространенной ошибкой при разработке бизнес-планов является концентрация проекта на производственных вопросах. В нашем случае недостаточное внимание к вопросам организации и продвижения своих маникюрных услуг. Плохая проработка вопросов реализации услуг в итоге может привести к недополучению выручки, нестабильной работе и в конечном итоге недостижению предприятием запланированных в бизнес-плане показателей.
7. Следующей ошибкой при составлении бизнес-плана является отсутствие плана маркетинга.

Маркетинговый план – это перечень действий для максимально эффективного поэтапного достижения заданной долгосрочной цели компании в области вывода на рынок либо продвижения товара или услуги.

Услуги салона красоты, маникюрного салона всегда находятся в состоянии спроса. Основная задача при составлении плана маркетинга показать, как потенциальные предприниматели собираются проникать на обозначенный ими рынок. 

Необходимо:  
· разработать реалистичную стратегию выхода на рынок;

· выбрать и обосновать стратегию ценообразования на оказываемые маникюрные услуги;

· рассмотреть и разработать методы продвижения услуги на рынок.

8. Слишком подробный бизнес план
Бизнес-план не должен быть слишком расплывчатым. Но излишние подробности тоже ни к чему! Если бизнес-план будет просто переполнен техническими терминами, то вы вряд ли заинтересуете инвестора, не разбирающегося досконально в данной теме. Если для разработчиков, то есть потенциальных предпринимателей важны технические детали, то можно сделать специальное приложение для бизнес-плана, куда не лишним будет расписать все это. Тот инвестор, которому достаточно просто бизнес-плана сможете с ним ознакомиться без всяких проблем. Тот, которому интересны технические детали, найдет их в приложении.
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Методическая разработка урока
 по ОГСЭ.06 «Основы предпринимательской деятельности» Тема занятия «Порядок регистрации ИП ля специальности 
54.02.01 Дизайн
(автор: Турчина Наталья Егоровна преподаватель спецдисциплин /
ОГАПОУ «Яковлевский педагогический колледж»)

Урок по дисциплине ОГСЭ.06Основы предпринимательской деятельности, раздел 3 «Выбор сферы деятельности и обоснование создания нового предприятия» составлен в соответствии с требованиями Федерального государственного образовательного стандарта для специальности 54.02.01 «Дизайн».

Урок «Порядок регистрации ИП» насыщен новой информацией, которая требует активности со стороны обучающихся. Схемы, таблицы, электронная презентация, беседа и работа с опорным конспектом помогут лучше усвоить тему. В ходе урока необходимо:

Применение метода презентаций при проведении уроков разных типов для лучшего восприятия, запоминания и закрепления обучающимися темы.

В материалах урока содержатся приложения, необходимые для организации занятия.умеющих проявить себя в решении поставленных задач, выполнению нестандартных учебных ситуаций.

План урока теоретического обучения

по дисциплине ОГСЭ.06 Основы предпринимательской деятельности

Тема раздела №3 Выбор сферы деятельности и обоснование создания нового предприятия

Тема: Порядок регистрации ИП

Вид занятия: комбинированное (2 часа)

Цель занятия: сформировать у обучающихся умения осуществлять процедуру регистрации индивидуального предпринимателя. 

Задачи:
Обучающие:
· изучить новый материал и систематизировать знания студентов по теме;

· развить навыки самостоятельной работы

· научить применять полученные теоретические знания на практике.

Развивающие:
· умение интегрировать полученные знания по теме при решении ситуаций с другими темами дисциплин ПМ 01;

· совершенствование умений анализировать, сравнивать и обобщать.

Воспитательные:
· приобретение профессиональных качеств: внимательность и аккуратность
в расчетах;

· умение работать в коллективе,;

· проявление активности, самостоятельности, умение рисковать 
и отстаивать свою точку зрения;

· воспитание интереса к будущей профессии.

Ожидаемый результат :
В течение урока у обучающихся формируются следующие компетенции:

В результате выполнения поставленных целей и задач урока предполагается достижение следующих результатов:

ПК 3.3. Участвовать в расчетах технико-экономических показателей.

ОК2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность 
и качество.

ОК 3. Решать проблемы, оценивать риски и принимать решения 
в нестандартных ситуациях.

ОК4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального 
и личностного развития

ОК 6. Работать в коллективе и команде, обеспечивать ее сплочение, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями.

ОК 7. Ставить цели, мотивировать деятельность подчиненных, организовывать и контролировать их работу с принятием на себя ответственности за результат выполнения заданий.

Междисциплинарные связи:
Экономика, Право.

Оборудование: мультимедийные средства
Методическое обеспечение: учебные пособия, электронный учебник, раздаточный материал по теме.

Оборудование и наглядные пособия:

1. ПК с мультимедийным проектором.

2. Презентация к уроку.

3. Папка с заданиями.

Ход занятия:
1.Организационный момент, мотивация
Проверка отсутствующих и готовности аудитории к уроку-2 мин;

1) Вступительное слово преподавателя: знакомство с темой урока, системой оценок и постановка целей – 3 мин.

2) Проверка ранее изученного теоретического материала по теме-20 мин.

2. Первичное введение материала и запоминание
Информационный материал по теме занятия:
Чтобы законно заниматься бизнесом, его нужно зарегистрировать — получить статус индивидуального предпринимателя (ИП). Если заниматься бизнесом без регистрации, за это оштрафуют, но налоги все равно начислят.

Проще всего зарегистрироваться в качестве ИП. Такой вариант подойдет, если вы что-то делаете лично или с наемными работниками, но без партнеров.

Предприниматель может заниматься любой деятельностью, которая разрешена по закону, может выбрать несколько видов деятельности. Вид деятельности выбирают из справочника ОКВЭД (Справочник кодов общероссийского классификатора видов экономической деятельности), код указывают в документах на регистрацию.

Вы можете выбрать несколько кодов, а затем после регистрации убрать или добавить необходимые. Делается это с помощью подачи специального заявления в налоговую инспекцию. Первый код указывается в качестве основного. Именно по нему в дальнейшем вы будете платить страховые взносы. Учтите, что для ИП используются только 4-значные коды. По закону нет ограничений на количество выбранных кодов, но советуют выбирать не более 20-ти.

Законами установлены многочисленные ограничения для ИП по видам деятельности. По сути, государство не пускает индивидуальных предпринимателей в крупный, особо прибыльный или требующий больших вложений бизнес.
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Направления, которыми не вправе заниматься физлица, перечислены в законах:

1. Производство и оборот крепкого алкоголя — № 171-ФЗ от 22.11.1995;

2. Деятельность в области космоса — № 5663-1 от 20.08.1993;

3. Организация торгов — № 325-ФЗ от 21.11.2011;

4. Кроме того, принят специальный закон «О лицензировании отдельных видов деятельности» № 99-ФЗ от 04.05.2011, в котором содержится перечень из 53 пунктов.

1. Система налогообложения (презентация)
Систему налогообложения лучше выбирать после консультации с бухгалтером — хотя бы одной. С выбором системы налогообложения могут помочь в налоговой инспекции.

Для каждой системы есть отдельная глава в Налоговом кодексе, но без подготовки разобраться в этом сложно. До регистрации нужно обязательно проконсультироваться хотя бы с одним экспертом, потому что незнание закона не освобождает от ответственности, а платить налоги и штрафы придется из своего личного бюджета.

Предприниматели выбирают одну из пяти систем налогообложения, 
от этого зависит, сколько налогов будет платить ИП, какую отчетность придется сдавать и можно ли заниматься определенным видом деятельности.

1.Есть система налогообложения, которая применяется по умолчанию — если ИП не выбрал спецрежим. Эту систему сокращенно называют ОСНО — общая система налогообложения. Тогда ИП должен платить налог на доходы и НДС, почти как фирма. На этой системе сложнее учет и больше поводов для проверок.

2.УСН (упрощенная система налогообложения). Можно платить налог с дохода или с разницы между доходами и расходами. Нужно заранее посчитать, что выгоднее для конкретного вида деятельности. В середине года сменить объект налогообложения не получится. Есть ограничения по обороту, количеству сотрудников и видам деятельности. Декларация — раз в год.

3.ЕНВД (единый налог на вмененный доход). Налог нужно платить не от фактического дохода, а от вмененного. Государство как будто само заранее посчитало, сколько налогов нужно заплатить с конкретной площади магазина или определенного количества торговых точек. Этот спецрежим можно применять вместе с другими. Чтобы перейти на него, подают заявление в налоговую, но такой режим налогообложения введен не везде. Декларация — каждый квартал.

4.ПСН (патентная система налогообложения). Она тоже есть не во всех регионах и не для всех видов деятельности. Суть системы состоит в покупке патента на конкретный вид деятельности на несколько месяцев или год. Тогда налог тоже не зависит от фактического дохода. Например, ИП покупает патент для химчистки или парикмахерской и платит за него фиксированную сумму двумя платежами. Даже если на самом деле доход будет больше, доплачивать не придется. Отчетности нет вообще, но право на патент легко потерять, если просрочить очередную оплату. На сайте ФНС есть калькулятор, который поможет заранее рассчитать стоимость патента.

5.ЕСХН (единый сельскохозяйственный налог). Это спецрежим для определенных отраслей — например, агрофирм. Заменяет налог на прибыль, имущество и НДС. Налог платят два раза в год, а декларацию сдают по итогам года

При выборе системы налогообложения нужно следить за сроком подачи уведомления. Если не успеть, придется применять не тот режим, который выгодно, а тот, который положен на общих основаниях.

Подать заявление на регистрацию. Чтобы стать ИП, нужно сообщить о своем намерении налоговой инспекции. Это делают с помощью заявления по установленной форме. Понадобится минимум документов и платежей. Собрать документы можно самостоятельно. Вот что нужно подать в налоговую:

1. Заявление о регистрации в качестве ИП по форме Р 21001;
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2.  Копию паспорта.

Порядок регистрации в качестве ИП
Весь пакет документов для оформления ИП можно подать через портал Госуслуг.

В 2020 году в пакет документов, необходимых для оформления ИП, входят: 

· Копии паспорта и ИНН.

· Заявление на регистрацию Р21001. Чтобы заявление было принято, важно соблюдать правила его заполнения и не допускать ошибок.

Скачать бланк заявления вы можете на официальном сайте ФНС.
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3. Квитанция, подтверждающая оплату госпошлины.

4. Заявление на смену режима налогообложения.

Понадобится подтвержденная учетная запись и усиленная квалифицированная электронная подпись. При подаче документов в электронном формате, а также через МФЦ или нотариуса, госпошлину платить не нужно — пп. 32 п. 3 ст. 333.35 НК РФ.

Полный список нужных документов вы можете узнать в Федеральном законе № 129-ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей».
Сроки оказания услуги: 3 рабочих дня.

Стоимость услуги: бесплатно при подаче электронного заявления, подписанного усиленной квалифицированной электронной подписью. Без подписи госпошлина 800 рублей.

Регистрация ИП бесплатна при подаче документов в электронном формате, а также через МФЦ или нотариуса — пп. 32 п. 3 ст. 333.35 НК РФ. При подаче бумажного заявления в ФНС России лично или по почте, а также электронного заявления без усиленной квалифицированной электронной подписи— госпошлина 800 рублей.

Налоговая служба и МФЦ перешли на электронное взаимодействие при регистрации юрлиц и ИП, без дублирования документов на бумаге.

При обращении в налоговую ответ по госрегистрации можно получить по электронной почте, что исключает необходимость повторного посещения инспекции.

При повторной подаче документов на госрегистрацию из-за неполного комплекта документов или ошибок в оформлении не нужно платить госпошлину. 

Информирование о предстоящей регистрации происходит через сайт ФНС: можно оформить подписку для получения информации на электронную почту. 

Появились новые основания для отказа в регистрации.

Это несоблюдение при оформлении документов требований, установленных Приказом ФНС России от 25.01.2012 N ММВ-7-6/25@, и подача документов с недостоверными сведениями (п.1 ст. 23 Федерального закона от 08.08.2001 № 129-ФЗ).

С 1 января 2019 года регистрация ИП стала осуществляться бесплатно, без государственной пошлины, но при условии, что необходимый для этого пакет документов подается в регистрирующий орган в электронной форме — через сайт ФНС или портал Госуслуг.

Соответствующие изменения в п.3 ст. 333.35 НК РФ были внесены Федеральным законом от 29.07.2018 № 234-ФЗ. Госпошлина не уплачивается и при подаче документов для государственной регистрации через МФЦ или нотариуса.

Документы о госрегистрации ИП с 2020 года можно получить по электронной почте.
Вы можете получить документы о регистрации ИП по электронной почте независимо от того, как было подано заявление в регистрирующий орган — на бумаге или в электронной форме.

Если бумажный аналог документов все же потребуется, то вы вправе обратиться с запросом в регистрирующий орган (в МФЦ или к нотариусу, направившему документы на регистрацию).

Способ подачи заявления и список документов для регистрации ИП 
в 2020 году
Чтобы зарегистрироваться в качестве ИП, нужно заполнить и подать в налоговую заявление по форме № Р21001 и приложить к нему копию паспорта 
и квитанцию об уплате госпошлины на 800 руб. (если документы на регистрацию подаются не в электронной форме). Сформировать квитанцию можно на сайте ФНС с помощью сервиса «Уплата госпошлины». В некоторых регионах дополнительно требуют приложить копию свидетельства ИНН.

Личная подача документов. Нотариально ничего заверять не нужно. Заявитель лично сдает пакет документов в регистрирующий налоговый орган 
(в специально уполномоченном на регистрацию предпринимателей). Если 
с документами все в порядке, то через три рабочих дня документы направят в ваш адрес и по почте.

Подача через представителя по нотариальной доверенности. Пакет документов на регистрацию ИП сдает и получает доверенное лицо предпринимателя. В этом случае необходимо обратиться к нотариусу, чтобы заверить форму заявления № Р21001, копию всех страниц паспорта предпринимателя и сделать нотариальную доверенность на представителя, который будет подавать и получать документы.

Подача документов через многофункциональный центрпредоставления государственных услуг (МФЦ). Пакет документов можно подать через отделения МФЦ, которые обычно находятся ближе, чем регистрирующая налоговая. Документы предоставляются налоговым органом по месту постоянной регистрации. Забрать их можно лично или через представителей, также возможна отправка 
по почте.

Электронная подача документов. Если у вас есть электронная подпись, то документы в налоговый орган можно передать удаленно (в электронном виде). Также документы на регистрацию ИП по электронным каналам связи после заверения заявления и паспорта может направить нотариус. В этом случае госпошлину оплачивать не нужно.

По почте с объявленной ценностью и описью вложения. При данном способе подачи документов заявление на регистрацию ИП и копия паспорта также подлежат обязательному заверению у нотариуса.

ЭТАПЫ РЕГИСТРАЦИИ ИП (презентация)
1. Выбрать код ОКВЭД.

2. Выбрать режим налогообложения.

3. Собрать необходимые документы.

4. Подать документы для регистрации.

5. Получение документов.
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После официального разрешения заниматься предпринимательством, необходимо будет пройти еще ряд важных процедур, если ваш бизнес соответствует указанным в законе параметрам.

1. Открыть расчетный счет. Он необходим для проведения безналичных операций с другими организациями.
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2. Изготовить печать. Для изготовления печати потребуются копии документов, полученных при регистрации (ИНН/КПП, ОГРНИП)

3. Зарегистрировать ККМ. До 1 июля 2021 года ИП имеют право 
не использовать онлайн-кассы при условии, что отсутствуют наемные работники, осуществление услуг или производство товара осуществляется собственноручно. После заключения первого трудового договора, вы обязаны оформить кассовый аппарат в течение ближайших 30 дней.

4. Зарегистрироваться в Фонде социального страхования. Если вы наймете сотрудников, то вам необходимо пройти регистрацию в ФСС в течение 30 дней после заключения первого трудового договора.
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3. Первичное закрепление материала
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4. Подведение итогов урока

5.Домашнее задание:
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Примерные формы для оценки бизнес-проектов обучающихся

Критерии для написания и оценки  бизнес-плана

1. Титульный лист

- наименование предприятия (ИП, Глава К(Ф)Х, ООО)

- наименование проекта

2. Резюме (краткая информация о проекте)

- основная информация о предприятии:

а) наименование предприятия (ИП, ООО, Глава К(Ф)Х)

б) фактический адрес предприятия

в) контактный телефон

г) основной вид предпринимательской деятельности

- краткое резюме руководителя организации

а) Ф.И.О.

б) дата рождения

в) образование

г) паспортные данные

д) опыт работы в данной деятельности

3. Описание проекта

- адрес ведение деятельности

- площадь помещения, земельного участка и т.д.

- аренда, стоимость аренды за 1 кв. м. в мес., год

- цель финансирования проекта

- социальная эффективность проекта 

                                                                                                                                                                             Табл. 1

	№
	Показатели
	Значение

	1
	Число рабочих мест (кол-во)
	

	2
	Налоги (руб.)
	

	3
	Выручка (руб.)
	

	4
	Сумма инвестиций (руб.)
	

	5
	Срок окупаемости (лет)
	

	6
	Прибыль (руб.)
	


- ассортимент производимой продукции    руб.

Табл. 2 

	Наименование
	Количество
 в год 
	Цена реализации за ед.

	
	
	

	
	
	

	
	
	


- сбытовая политика, ценообразование, основные потребители

                                                                                                                              Табл. 3

	Порядок установления цен на продукцию

	Наименование продукции 

	Доля в общем объеме
	Торговая надбавка

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


- отчисления в бюджетные и внебюджетные фонды                           руб.

Табл. 4

                                                                                                                                                                                   .

	№ п/п
	Наименование налога и отчислений в бюджетные и внебюджетные фонды
	2020 год
	2021 год
	2022 год

	1
	Налог на прибыль организаций (20%)
	
	
	

	2
	УСН (доходы 6%; доходы-расходы 5-7%, 15%)
	
	
	

	3
	ЕСХН (доходы-расходы х 6%)
	
	
	

	4
	ЕНВД 
	
	
	

	5
	НДФЛ (з/п. х 13%)
	
	
	

	6
	Транспортный налог
	
	
	

	7
	Налог на имущество
	
	
	

	8
	НДС (18%)
	
	
	

	9
	Пенсионный фонд РФ 
	
	
	

	10
	Фонд соц. страхования РФ (з/п х 2,9%)
	
	
	

	11
	Земельный налог
	
	
	

	12
	ИТОГО:
	
	
	


- персонал

                                                                                                                                                                              Табл. 5

	Должность
	Количество
	Оклад, руб.

	
	
	

	
	
	

	Итого: 
	
	


- оценка проектных рисков:

а) риски начала реализации проекта (увеличения срока инвестиционной стадии проекта, увеличение объемов первоначальных вложений)

б) риски эксплуатационного периода (снижение потребности на рынке, высокая конкуренция, погодные условия)

в) коммерческие риски (изменение рыночных цен на выращиваемую продукцию)

                                                                                                                                                                             Табл. 6

	Вид риска
	Степень риска

	
	Высокая
	Средняя
	Низкая

	Риски начала реализации проекта

	
	
	
	

	
	
	
	

	 Риски эксплуатационного периода 

	
	
	
	

	
	
	
	

	Коммерческие риски

	
	
	
	

	
	
	
	


4. Финансовая структура проекта

- структура финансирования проекта (финансовая поддержка, собственные средства)

                                                                                                                                                                              Табл. 7

	Источники финансирования
	Объем финансирования, руб.

	
	

	
	

	ИТОГО:
	


Использование заемных средств (банковских кредитов):

- наименование кредитной организации

- сумма кредита 

- срок кредитования

-  % ставка

- сумма ежемесячного платежа

- единовременные затраты руб.

Табл. 8

	Наименование
	Количество, ед. 
	Цена за ед. 
	Сумма

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого:
	
	
	


- постоянные затраты в год руб.

Табл. 9.

	Наименование
	До получения финансовой поддержки
	После получения финансовой поддержки

	Расходы на закупку товара (сырье) 
	
	

	Коммунальные платежи (электроэнергия, водоснабжение, теплоэнергия, газификация, канализация)
	
	

	Аренда
	
	

	Трудозатраты (заработная плата)
	
	

	Налоговые отчисления:

УНС (ЕНВД, ЕСХН)

Отчисления в ПФ РФ
	
	

	Прочие расходы (транспортные расходы, реклама)
	
	

	Итого:
	
	


- выручка от реализации в год руб.

Табл. 10.

	Наименование
	До получения финансовой поддержки
	После получения финансовой 

поддержки

	
	Количество
	Цена
	Сумма
	Количество
	Цена
	Сумма

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	
	
	


- Динамика основных финансово-экономических показателей предпринимательской деятельности за период реализации проекта руб. 

Табл. 11.

	№ п/п
	Наименование
	Сумма

	
	
	Год получения поддержки
	Год после получения поддержки

	1. 
	Сумма финансовой поддержки
	
	

	2. 
	Собственные средства
	
	

	3. 
	Заемные средства
	
	

	4. 
	Выручка от реализации (см. итог табл. 10)
	
	

	5. 
	Единовременные затраты (см. итог табл. 8)
	
	

	6. 
	Расходы на закупку товара (сырье) (см. табл. 9)
	
	

	7. 
	Трудозатраты (заработная плата) (см. табл.9)
	
	

	8. 
	Коммунальные услуги (см. табл.9)
	
	

	9. 
	Аренда (см. табл.9)
	
	

	10. 
	Налоги (УСН, ЕСХН, ЕНВД) (см. табл. 9)
	
	

	11. 
	Отчисления во внебюджетные фонды (ПФ РФ) (см. табл. 9)
	
	

	12. 
	Обслуживание кредита (ежемесячный платеж)
	
	

	13. 
	Прочие расходы (транспорт, реклама) (см. табл. 9)
	
	

	14. 
	Итого расходы (сумма стр.5 - стр. 13)
	
	

	15. 
	Прибыль (стр. 1+ стр.2+ стр.3+ стр.4 – стр.14)
	
	

	16. 
	Рентабельность (%) (стр.15/стр.4*100%)
	
	


*Стр. - строка

Подтверждаю достоверность сведений, представленных в бизнес-плане 

  ___________           __________________________________ «___» _____________ 20  г. 
Методика оценки и расчета суммы баллов на промежуточном этапе
	№
	Критерий оценки
	Шкала оценок (баллы)

от 0 до10

	1.
	Подача презентации бизнес-идеи
	0-10

	2.
	Готовность к внедрению 

(возможность запуска бизнеса в течении двух месяцев) 
	0-10

	3.
	Проработанность бизнес-плана
	0-10

	4.
	Уверенность спикера
	0-10

	5.
	Стрессоустойчивость
	0-10

	6.
	Оригинальность идеи
	0-10


При подсчете итоговой оценки выводится средний балл исходя из соотношения общей суммы баллов всех членов Конкурсной комиссии к количеству членов Конкурсной комиссии
Оценочный лист

оценка бизнес-проектов студентов  
профессиональных образовательных организаций 

Ф.И. О. участника_________________________________________

Тема бизнес-проекта______________________________________

	№ п/п
	Критерий оценки
	Шкала оценок (баллы)

	1. 
	Описание бизнес-идеи
	0-35

	2. 
	актуальность, 
	0-5

	3. 
	цели,
	0-5

	4. 
	описание продукта,
	0-5

	5. 
	описание ресурсов,
	0-5

	6. 
	ниша проекта,
	0-5

	7. 
	объем инвестиций,
	0-5

	8. 
	риски
	0-5

	9. 
	Подача презентации бизнес-проекта


	0-21

	2.1.
	Оформление слайдов 
	0-12

	
	последовательность,
	0-3

	
	достаточное количество анимации,
	0-3

	
	наличие гиперссылок,
	0-3

	
	 не менее 5 картинок, схем, графиков


	0-3

	2.2.
	Содержание слайдов
	0-9

	
	цели, 
	0-3

	
	объем работы не превышает допустимые нормы до 30 слайдов,
	0-3

	
	отсутствие орфографических и грамматических ошибок
	0-3

	10. 
	Проработанность бизнес-плана
	0-15

	3.1.
	Оценка рынка сбыта и конкурентов
	0-3

	3.2.
	Социологический опрос
	0-3

	3.3.
	Наличие плана маркетинга
	0-3

	3.3.
	Наличие финансового плана
	0-3

	3.4.
	Заключение проекта (общие выводы)
	0-3

	11. 
	Динамика основных финансово-экономических показателей предпринимательской деятельности за период реализации проекта
	0-5

	12. 
	Готовность к внедрению (возможность запуска бизнеса в течение двух месяцев) 
	0-5

	13. 
	Ответы на вопросы
	0-3

	14. 
	Уверенность спикера
	0-3

	15. 
	Стрессоустойчивость
	0-3

	16. 
	Оригинальность идеи
	0-10

	17. 
	Итого баллов
	100

	Оценка (комментарии)
	

	Подписи жюри
	


0-50 баллов – «неудовлетворительно»,

51-59 баллов «удовлетворительно»,

60-69 баллов «хорошо»,

70- и выше – «отлично»

Приложение 2
Примеры программ дополнительного профессионального образования

повышения квалификации  
Дополнительная профессиональная программа

повышения квалификации «Предпринимательство и малый бизнес»

для студентов направления подготовки 38.02.01

Экономика и бухгалтерский учет (по отраслям)

для очной формы обучения

Дополнительная профессиональная программа «Предпринимательство 
и малый бизнес» для специальности 38.02.01 Экономика и бухгалтерский учет 
(по отраслям) разработана на основе требований:

-
Федерального государственного образовательного стандарта среднего общего образования (далее – ФГОС СОО) (утвержден приказом Министерства образования и науки РФ от 17.05.2012 № 413);

-
Рекомендаций по организации получения среднего общего образования в пределах освоения образовательных программ среднего профессионального образования на базе основного общего образования с учетом требований федеральных государственных образовательных стандартов и получаемой профессии или специальности среднего профессионального образования (письмо Департамента государственной политики в сфере подготовки рабочих кадров и ДПО Минобрнауки России от 17.03.2015 № 06-259)

Организация-разработчик: ОГАПОУ «Корочанский сельскохозяйственный техникум»
Разработчик: ________Таранникова И.Н., преподаватель экономических 
и бухгалтерских дисциплин ОГАПОУ «Корочанский СХТ»

1. ПАСПОРТ РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ

Предпринимательство и малый бизнес

1.1.
Область применения программы

Рабочая программа дисциплины является частью программы дополнительной подготовки специалистов среднего звена в соответствии с ФГОС СПО 38.02.01 Экономика и бухгалтерский учет (по отраслям).

Включает в себя: паспорт рабочей программы дисциплины, структуру 
и содержание дисциплины, условия реализации дисциплины, контроль и оценку результатов освоения дисциплины.
1.2 Место дисциплины в структуре ППССЗ: дисциплина Предпринимательство и малый бизнес входит в профессиональный учебный цикл ППССЗ.
1.3. Цели и задачи дисциплины - требования к результатам освоения дисциплины:
Знать:
· базовые определения, функции и задачи предпринимательства;
· сущность предпринимательской среды;
· историю развития предпринимательства в России;
· роль государства в развитии предпринимательской деятельности;
· различные способы создания предпринимательской организации;
· этапы организации собственного предприятия;
· механизм осуществления предпринимательской деятельности;
· этические нормы предпринимательской деятельности
Уметь:
· моделировать и корректировать предпринимательскую деятельность субъектов малого и среднего бизнеса;
· разрабатывать бизнес-план предприятия; определять стратегию открываемого бизнеса;
· оценивать конъюнктуру рынка;
· определять эффективность бизнеса.
Дисциплина способствует формированию общих и профессиональных компетенций:
	ОК 01.
	Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности применительно к различным контекстам;

	ОК 02.
	Осуществлять поиск, анализ и интерпретацию информации, необходимой для выполнения задач профессиональной деятельности;

	ОК 03.
	Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное развитие;

	ОК 04.
	Работать в коллективе и команде, эффективно взаимодействовать с коллегами, руководством, клиентами;

	ОК 05.
	Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке Российской Федерации с учетом особенностей социального и культурного контекста;

	ОК 06.
	Проявлять гражданско-патриотическую позицию, демонстрировать осознанное поведение на основе традиционных общечеловеческих ценностей;

	ОК 07.
	Содействовать сохранению окружающей среды, ресурсосбережению, эффективно действовать в чрезвычайных ситуациях;

	ОК 08.
	Использовать средства физической культуры для сохранения и укрепления здоровья в процессе профессиональной деятельности и поддержания необходимого уровня физической подготовленности;

	ОК 09.
	Использовать информационные технологии в профессиональной деятельности;

	ОК 10.
	Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном языках;

	ОК 11.
	Использовать знания по финансовой грамотности, планировать предпринимательскую деятельность в профессиональной сфере.

	ПК 2.2
	Выполнять поручения руководства в составе комиссии по инвентаризации имущества в местах его хранения.

	ПК 2.3
	Проводить подготовку к инвентаризации и проверку действительного соответствия фактических данных инвентаризации данным учета.

	ПК 2.4
	Отражать в бухгалтерских проводках зачет и списание недостачи ценностей (регулировать инвентаризационные разницы) по результатам инвентаризации.

	ПК 4.1.
	Отражать нарастающим итогом на счетах бухгалтерского учета имущественное и финансовое положение организации, определять результаты хозяйственной деятельности за отчетный период;

	ПК 4.2.
	Составлять формы бухгалтерской (финансовой) отчетности в установленные законодательством сроки;

	ПК 4.3.
	Составлять (отчеты) и налоговые декларации по налогам и сборам в бюджет, учитывая отмененный единый социальный налог (ЕСН), отчеты по страховым взносам в государственные внебюджетные фонды, а также формы статистической отчетности в установленные законодательством сроки;

	ПК 4.4.
	Проводить контроль и анализ информации об активах и финансовом положении организации, ее платежеспособности и доходности;

	ПК 4.5.
	Принимать участие в составлении бизнес-плана;

	ПК 4.6.
	Анализировать финансово-хозяйственную деятельность, осуществлять анализ информации, полученной в ходе проведения контрольных процедур, выявление и оценку рисков;

	ПК 4.7.
	Проводить мониторинг устранения менеджментом выявленных нарушений, недостатков и рисков.


1.4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины:

максимальной учебной нагрузки обучающегося – 92 часов, в том числе:

обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося - 72 часа;

из них практических занятий -  28 часов;

самостоятельной работы обучающегося - 20 часов;

Итоговая аттестация – 4 часа
2. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ

2.1. Объем учебной дисциплины и виды учебной работы

	Вид учебной работы
	Объем часов

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	92

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего)
	72

	в том числе:
	

	     практические занятия
	28

	Самостоятельная работа обучающегося (всего)
	20

	Итоговая аттестация в форме: Защита бизнес-плана- 4 часа



2.2. Тематический план и содержание учебной дисциплины дополнительного образования 
«Предпринимательство и малый бизнес»

	Наименование разделов и тем
	Содержание учебного материала, лабораторные работы и практические занятия, самостоятельная работа обучающихся
	Объем часов
	Уровень освоения

	1
	2
	3
	4

	Тема 1.Общая характеристика предпринимательства
	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Понятие предпринимательского права. Основы и развитие предпринимательской деятельности.
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	История развития предпринимательства
	
	

	Тема 2. Правовые основы ведения предпринимательской деятельности
	Содержание учебного материала
	4
	2

	
	1
	Система органов государственной власти. Гражданское право РФ. Субъекты гражданского права.

Создание, ликвидация организаций
	
	

	
	Практическое занятие 
	4
	3

	
	1
	Порядок регистрации  предприятия.
	
	

	
	Самостоятельная работа 
	4
	

	
	
	Поиск информации: Оформление документов по открытию предприятия и регистрации собственного дела в форме общества с ограниченной ответственностью (типового устава, учредительных документов, заявлений на государственную регистрацию юридического лица
	
	

	Тема 3. Трудовое право РФ 
	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Заключение, прекращение трудового договора. Учет, ведение, хранение трудовых книжек. Личное дело работника.

(Формирование личного дела работника. Личный листок по учету кадров. Дополнение к личному листку). 

Срок хранения личного дела)
	
	

	
	Практическое занятие 
	4
	3

	
	1
	Заполнить: Личное дело работника. (Формирование личного дела работника. Личный листок по учету кадров. Дополнение к личному листку).
	
	

	
	Самостоятельная работа
	
	

	
	
	Условия прекращения трудового права.
	2
	

	Тема 4. Трудовой договор.
	Содержание учебного материала
	4
	1

	
	1
	Перечень документов необходимых для предъявления при приеме на работу. Понятие персональных данных работника, их защита.

Понятие и значение трудового договора. Стороны трудового договора. Испытательный срок. Срок трудового договора. Изменение и прекращение

трудового договора.
	
	

	
	Практическое занятие
	2
	

	
	1
	Заключение трудового договора
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	1
	Условия прекращения трудового договоров.
	
	

	Тема 5.Отличие гражданско-правовых договоров от трудовых договоров.
	Содержание учебного материала
	2
	2

	
	1
	Понятие договора подряда и договора оказания

услуг. Отличительные признаки гражданско - правовых договоров от трудового договора.
	
	

	
	Практическое занятие
	2
	3

	
	1
	Составление гражданско-правовых договоров
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Виды гражданско-правовых договоров
	
	

	Тема 6. Ведения бухгалтерского учета у

субъектов малого предпринимательства. 
	
	Содержание учебного материала
	4
	

	
	1
	Касса, расчетный счет, расчеты с поставщиками и покупателями. Расчеты по заработной плате и отчисления от ФОТ.
	
	

	
	Практическое занятие
	2
	

	
	1
	Составление оборотно-сальдовой ведомости
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Расчет оборотов по счетам, выведение сальдо конечное.
	
	

	Тема 7. Особенности налогообложения у

субъектов малого предпринимательства.
	Содержание учебного материала
	4
	2

	
	1
	УСНО, ЕНВД, патенты, расчеты с ПФ, ОМС и ФСС..
	
	

	
	Практическое занятие 
	4
	

	
	1
	Расчеты с ПФ, ОМС и ФСС
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Патентная система налогообложения
	
	

	Тема 8. Методика бизнес-

планирования. 
	Содержание учебного материала
	6
	2

	
	1
	Хозяйственное планирование. Управленческие циклы. Методика бизнес - планирования. Система показателей и структура бизнес-плана.
	
	

	
	Практическое занятие
	2
	

	
	1
	Определить: Цели составления бизнес-плана. Общие исходные данные и условия.
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Влияние государства на развитие малого предпринимательства
	
	

	Тема 9. Структура бизнес-плана: рынок сбыта, производственный и маркетинговый план.
	Содержание учебного материала
	6
	

	
	Описание потребителей нового товара. Оценка конкурентов. Оценка собственных сильных и слабых сторон относительно конкурентов.

Изготовитель
нового
товара.
Наличие и требуемые
 мощности производства. Материальные факторы производства. Описание производственного процесса. Цели маркетинга. Стратегия маркетинга. Финансовое обеспечение плана маркетинга.
	
	

	
	Практическое занятие
	4
	

	
	1
	Оценка собственных сильных и слабых сторон относительно конкурентов.
	
	

	
	
	Реклама и её роль в бизнесе.
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Определите: Преимущества и слабости малого бизнеса
	
	

	Тема 10. Расчет эффективности инвестиционного проекта. Инвестиционный план
	Содержание учебного материала
	6
	2

	
	1
	Расчет эффективности. Привлечение инвестиций. Оценка риска
	
	

	
	Практическое занятие
	4
	3

	
	1
	Разработка элементов бизнес-плана по организации предприятия (зависит от профессии студента). Расчет эффективности. Привлечение инвестиций. Оценка риска
	
	

	
	Самостоятельная работа
	2
	

	
	
	Виды инвестиционных издержек
	
	

	Итоговый контроль: защита бизнес-плана 


	4


	

	Всего:
	72
	


Для характеристики уровня освоения учебного материала используются следующие обозначения:

4. Ознакомительный (узнавание ранее изученных  объектов, свойств);

5. Репродуктивный (выполнение деятельности по образцу, инструкции или под руководством);

6. Продуктивный (планирование и самостоятельное выполнение деятельности, решение проблемных задач).

3. УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

3.1 Требования к минимальному материально-техническому обеспечению.

Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета гуманитарных и социально-экономических дисциплин.

Оборудование учебного кабинета:

• УМК учебной дисциплины (учебники, учебно-методические рекомендации,

видеофильмы, и т.п.).

Технические средства обучения:

• телевизор;

• DVD;

• видеокамера;

• компьютер;

• проектор;

• магнитофон.

3.2 Информационное обеспечение обучения

Основные источники:

1. Гражданский кодекс Российской Федерации.

2. Налоговый кодекс Российской Федерации.

3. Трудовой кодекс Российской Федерации.

4. Федеральный закон от 8 мая 1996 г. N 41-ФЗ «О производственных кооперативах» (с изменениями от 14 мая 2001 г., 21 марта 2002 г., 18 декабря 2006 г.).

5.  Федеральный закон от 6 июля 2007 года «О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Федерации» (в ред. Федеральных законов от 18.10.2007 № 230-Ф3, от 22.07.2008 № 159-ФЗ, 
от 23.07.2008 № 160-ФЗ, от 02.08.2009 № 217-ФЗ, от 27.12.2009 № 365-ФЗ).

6.  Федеральный закон от 8 августа 2001 г. N 129-фз 
«О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей» (в редакции Федеральных законов РФ от 23 июня 2003 г. N 76-ФЗ, от 8 декабря 2003 г. N 169- ФЗ от 02.11.2004 N 127-ФЗ, от 02.07.2005 N 83-ФЗ, от 05.02.2007 N 13-ФЗ, 
от 19.07.2007 N 140-ФЗ, от 01.12.2007 N 318-ФЗ; с изм., внесенными Федеральным законом от 27.10.2008 N 175-ФЗ).

7.  Буров В.Ю. Основы предпринимательства; учебник, Чита 2015. – 489с.

8. Дорман В.Н. Основы коммерческой деятельности: учеб.пособие для СПО/ В.Н.Норман; под.науч.ред. Н.Р.Кельчевский. – М.: Издательство Юрайт, 2019. – 134 с. – Серия: Профессиональное образование.

9. Горфинкель, В.Я. Предпринимательство: учебник / В.Я. Горфин-кель, Г.Б. Поляк. - М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2015. - 581 с.

10. Кузьмина, Е. Е. Организация предпринимательской деятельности / Е.Е. Кузьмина, Л.П. Кузьмина. - М.: Юрайт, 2017. - 480 c.
11. Лапуста, М.Г. Предпринимательство: учебник / М.Г. Лапуста. - М.: ИНФРА-М, 2016. - 520 с.

Дополнительная литература:

1. Гулин, К. А. Основы предпринимательства: учебное пособие / 
К. А. Гулин, А. Е. Кремин. – Вологда: ИСЭРТ РАН, 2017 – 106 с.
2. Самарина, В. П. Основы предпринимательства / В.П. Самарина. - 
М.: ООО "ТНТ", 2016. - 292 c.
3. Торосян Е. К., Сажнева Л. П., Зарубина Ж. Н. Основы предпринимательской деятельности. Учебное пособие. – СПб: Университет ИТМО, 2016. – 130 с. 

4. Чеберко, Е. Ф. ИСТОРИЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА. Учебник 
и практикум для СПО. Чеберко, Е. Ф. Основы предпринимательской деятельности. История предпринимательства: учебник и практикум для среднего профессионального образования / Е. Ф. Чеберко. — Москва : Издательство Юрайт, 2019. — 420 с

Интернет-ресурсы:

1. http://do. rksi. ru/library/courses/osnpred/book. Dbk Машерук Е.М. Основы предпринимательства. Дистанционный курс.

2. http://www. petrograd. biz/business_manual/business_13.php Мельников М. М. Основы бизнеса - как начать своё дело. Пособие для начинающих предпринимателей.

3. http://www. mybiz. ru/ Свой бизнес/электронный журнал.

4. http://www. registriruisam. ru/index. html Документы для регистрации и перерегистрации ООО (в соответствии с Ф3-312) и ИП. Рекомендации по выбору банка и открытию расчетного счета.

5 Консультант -плюс: http: //base.consultant.ru/cons/cgi/online.cgi?req=home.

6 Гарант: http://www.garant.ru.


4.  КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ

Контроль и оценка результатов освоения Дополнительная профессиональная программа повышения квалификации «Предпринимательство и малый бизнес» осуществляется преподавателем в процессе проведения практических занятий, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных заданий.

	Результаты обучения

(освоенные умения, усвоенные знания)
	Формы и методы контроля

и оценки результатов обучения

	В результате освоения дисциплины

обучающийся должен уметь:
	Формы контроля обучения:

	применять экономические знания в

конкретных производственных ситуациях;

• определять объекты и субъекты

предпринимательской деятельности;

• оформлять основные формы документов

по регистрации предпринимательской

деятельности и в процессе её

осуществления;

• различать виды предпринимательства

и организационно правовые формы, сопоставлять

их деятельность в условиях

рыночной экономики;

• определять внешнюю и внутреннюю

среду бизнеса, факторы её формирующие;

• разрабатывать структуру этапов

предпринимательской деятельности;

• применять этические нормы предпринимательства;

• выбирать экономически эффективные

способы ведения бизнеса;

• производить оценку предпринимательской

деятельности.
	- письменное тестирование;

 - практические задания;

 - устный опрос с текущей оценкой;

- индивидуальные задания;

- практические задания;
- устный опрос с текущей оценкой;

- практическая проверка, тестирование;

- практические задания.


	В результате освоения дисциплины

обучающийся должен знать:
	Методы оценки результатов обучения:

	• историю развития предпринимательства

в России и Ростовской области;

• понятие, содержание, сущность

предпринимательской деятельности;

• объекты, субъекты и цели предпринимательства;

• нормативно-правовую базу регламентирующую

предпринимательскую деятельность;

• виды предпринимательства, организационно-

правовые формы организаций;

• внутреннею и внешнею среду предпринимательской

деятельности;

• характеристику и значение этапов

предпринимательской деятельности;

• типы предпринимательских решений

и экономические методы принятия их;

• предпринимательские риски и способы

их снижения;

• понятие культуры предпринимательства.
	- практические задания;

 - устный опрос с текущей оценкой;

- устный опрос с текущей оценкой;

- практические задания;
- индивидуальные задания;

- практические задания;

- устный опрос с текущей оценкой;

- практическая проверка, тестирование;

- практические задания.
- письменное тестирование.


Программа дополнительного профессионального образования

повышения квалификации «Азбука предпринимательства» 

ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА

 Курс «Азбука предпринимательства» включает изучение следующих теоретических вопросов: понятие предпринимательства; виды предпринимательской деятельности; как организовать собственное дело; понятие менеджмента и маркетинга; методы и функции управления; стратегию маркетинга; технологии и методика организации процесса обучения основам предпринимательства и др.  
Цель программы: повышение квалификации педагогов профессиональных образовательных организаций в сфере методики обучения студентов основам предпринимательской деятельности.
Задачи: получить необходимые базовые теоретические знания в сфере основ предпринимательства; практические знания в сфере методики работы 
с обучающимися по инициации, оформлению, презентации и оценки бизнес-проектов.

1.ОБЛАСТЬ ПРИМЕНЕНИЯ

1.1. Категории слушателей, на обучение которых рассчитана программа дополнительного профессионального образования (далее – программа): педагогов профессиональных образовательных организаций, осуществляющих создание условий для обучения студентов основам предпринимательской деятельности.

1.2. Сфера применения слушателями полученных профессиональных компетенций, умений и знаний.

Полученные в ходе повышения квалификации профессиональные компетенции, умения и знания предназначены для применения при создании условий для обучения студентов профессиональных образовательных организаций.

2. ХАРАКТЕРИСТИКА ПОДГОТОВКИ ПО ПРОГРАММЕ 

2.1. Нормативный срок освоения программы: 40 академических часа.

2.2. Режим обучения: 6-8 часов в день.

2.3. Форма обучения: очная, дистанционная.

3. ТРЕБОВАНИЯ К РЕЗУЛЬТАТАМ ОСВОЕНИЯ ПРОГРАММЫ 

Слушатель, освоивший программу, должен:

3.1. обладать профессиональными компетенциями, включающими в себя способность: применять методы и методики формирования у студентов основ предпринимательской деятельности;

3.2. владеть: навыками по организации разработки студентами бизнес-проектов,  основами экономических расчетов, совершенствованию навыков исследовательской, аналитической и проектной работы, 

3.3. уметь: применять методы и приемы, способствующие развитию предпринимательской деятельности студентов.

3.4. знать: виды структур предпринимательства, нормативные документы, структуру, особенности  и механизмы разработки идей, бизнес –проектов, требования к презентации бизнес-проектов, критерии оценки бизнес-проектов.

4. ТРЕБОВАНИЯ К СТРУКТУРЕ ПРОГРАММЫ

Таблица 1

Структура учебного плана

	№ п/п
	Наименование  дисциплин, модулей
	Всего, ак.час.
	В том числе:

	
	
	
	Лекции
	Практические занятия (семинары), лабораторные  работы
	Самостоя тельная работа
	Форма

контроля

	1.
	2.
	3.
	4.
	5.
	
	6.

	1.
	Раздел 1.Основы предпринимательства и бизнеса 
	4
	4
	
	
	собеседование

	1.1.
	Тема 1. Понятие и сущность предпринимательства. 

Правовое регулирование предпринимательской деятельности
	2
	2
	
	
	

	1.2.
	Тема 2. Виды и формы предпринимательства. Малый бизнес, его место в системе предпринимательства
	2
	2
	
	
	

	2.
	Раздел 2. Ресурсное обеспечение предпринимательской деятельности. Финансово-экономические показатели предпринимательской деятельности 
	4
	4
	
	
	собеседование

	2.1
	Тема 1. Основные средства и нематериальные активы 

Оборотные средства и оборотные фонды 
	2
	2
	
	
	

	2.2
	Тема 2. Расходы и себестоимость продукции 
	2
	2
	
	
	

	3.
	Раздел 3. Основные методы бизнес-планирования 
	18
	8
	10
	
	тестирование

	3.1
	Тема 1. Бизнес-планирование как элемент экономической политики организации. 
	2
	2
	
	
	

	3.2
	Тема 2. Структура и функции бизнес-плана Использование компьютерных программ в бизнес-планировании. 
	4
	2
	2
	
	

	3.3
	Тема 3. Методика поиска  бизнес идей и описания продукта проекта
	2
	
	2
	
	

	3.4
	Тема 4. Основные требования к разработке финансового плана бизнес-проекта 
	2
	
	2
	
	

	3.5
	Тема 5. Требование к оформлению бизнес-плана. 
	2
	1
	1
	
	

	3.6
	Тема 6. Методики презентации бизнес-проектов
	4
	2
	2
	
	

	3.7
	Тема 7. Критерии оценки бизнес-проектов
	1
	1
	
	
	

	3.8
	Тема 8. Приемы коррекции бизнес-планов
	1
	
	1
	
	

	3.
	Практикум «Разработка и оформление плана бизнес-проекта»
	12
	
	12
	
	

	Итоговая аттестация. 
	2
	
	2
	
	тестирование

	Итого
	40
	16
	24
	
	


5. ТРЕБОВАНИЯ К МИНИМУМУ СОДЕРЖАНИЯ ПРОГРАММЫ

Таблица 2

5.1. Рабочая  программа

	№ п/п
	Наименование темы
	Содержание обучения (по темам в дидактических единицах), наименование и тематика лабораторных работ, практических занятий (семинаров), самостоятельной работы, используемых образовательных технологий и рекомендуемой литературы

	1.
	2.
	3.

	1.
	Раздел 1.Основы предпринимательства и бизнеса 
	

	2.
	Тема 1. Понятие и сущность предпринимательства. 

Правовое регулирование предпринимательской деятельности
	Предпринимательская среда. Функции и условия предпринимательской деятельности. Что такое предпринимательство и кто такой предприниматель? Основные качества предпринимателя. Физические и юридические лица как субъекты предпринимательства. История предпринимательства в России. Понятие об индивидуальной предпринимательской деятельности. Малое предпринимательство. Государственная поддержка предпринимательства

	3.
	Тема 2. Виды и формы предпринимательства. Малый бизнес, его место в системе предпринимательства
	Производственное предпринимательство. Коммерческое предпринимательство. Финансовое предпринимательство. Консалтинговое предпринимательство. Индивидуальное, коллективное, корпоративное предпринимательство. Производственное предпринимательство – выгодность и надежность. Коммерческое предпринимательство. Финансовое предпринимательство. Финансовая коммерция и банки. Основные организационно-правовые формы предпринимательской деятельности.

	4
	Раздел 2. Ресурсное обеспечение предпринимательской деятельности. Финансово-экономические показатели предпринимательской деятельности 
	

	5.
	Тема 1. Основные средства и нематериальные активы 

Оборотные средства и оборотные фонды 
	Понятие и классификация основных средств. Оценка и способы переоценки основных средств. Амортизация и износ основных средств. Методы начисления амортизации основных средств Система показателей использования основных средств. Нематериальные активы. Понятие, состав, особенности оценки и начисления амортизации. 

Практика. Практическое занятие «Расчѐт амортизации основных средств». Практическая работа «Расчет показателей эффективности использования основных средств».

Понятие и классификация оборотных средств и оборотных фондов бизнеса. Кругооборот оборотных средств. Показатели эффективности использования оборотных средств предприятия. Пути ускорения оборачиваемости оборотных средств. Нормирование оборотных средств. 

Практика. Практическая работа «Расчет показателей оборачиваемости оборотных средств».

	6.
	Тема 2. Расходы и себестоимость продукции 
	Расходы, способы их классификации и группировки. Расчѐт себестоимости продукции. Применяемые методы и их назначение. Значение управления издержками для 12 

принятия управленческих решений. Факторы снижения затрат. Основные показатели себестоимости продукции. Практика. Практическое занятие: «Расчѐт себестоимости продукции». Самостоятельная работа. Составить таблицу «Классификация расходов».

	7
	Раздел 3. Основные методы бизнес-планирования 
	

	8
	Тема 1. Бизнес-планирование как элемент экономической политики организации. 
	Цели, задачи, предмет бизнес-планирования. Основные понятия в области бизнес-планирования. Роль, место и значение бизнес-планирования в управлении организацией. Сущность объектов планирования в организации. Возможность и необходимость планирования в условиях рыночных отношений. Информационные материальные и финансовые потоки при разработке бизнес-плана. 

Практика. Деловая игра: «Поиск бизнес-идей. Оценка бизнес-идей». Мозговой штурм по оценке бизнес-идей.

	9
	Тема 2. Структура и функции бизнес-плана Использование компьютерных программ в бизнес-планировании. 
	Бизнес-план и его функции. Современная типология бизнес-планов. Структура, функции и содержание разделов бизнес-плана. Требования к разработке бизнес-плана. Последовательность разработки бизнес-плана. Формы планирования и факторы, влияющие на выбор форм планирования. Место бизнес-плана в системе планирования. Основные виды и типы бизнес-планов. Структура, функции и содержание разделов бизнес-плана. Требования, предъявляемые к разработке бизнес-плана. Информационное обеспечение бизнес-планирования. 

Основные элементы бизнес-планирования. Цели организации. Инвестиционный план. Основные технологические проекты бизнес-планирования. Модели информационных, материальных и финансовых потоков при разработке бизнес-плана. Основные технологические процессы бизнес-планирования. Виды моделей, применяемых при бизнес-планировании. Основные функциональные возможности аналитических компьютерных программ. Назначение программ серии Expert. Компьютерная программа «Касатка». Пакет «Альт-Инвест». Пакет прикладных программ COMFAR. Информационная система предварительной оценки проектов PROPSPIN. Достоинства и недостатки компьютерных программных продуктов.

Практика. Практическая работа: «Построение бизнес-плана». Разработка модели бизнес-процессов для предприятия торговли.

	10
	Тема 3. Методика поиска  бизнес идей и описания продукта проекта
	Технология накопления идей. Техника работы предпринимателя по анализу идей. Основные экономические и технико-организационные показатели, влияющие на отбор идей. Рынок, как источник информации. Приоритетные сферы деятельности в малом и среднем бизнесе. В практической части проводится деловая игра, посвященная формированию банка возможных идей и установлению критериев отбора наиболее перспективных. 

Теория: Основные понятия: замысел, метод мозгового штурма, ТРИЗ методы, маркетинговое исследование. Методики выбора идеи. 

Практика. Тренинг «Как правильно ставить цели». Деловая игра: «Поиск бизнес-идей. Оценка бизнес-идей». Мозговой штурм по оценке бизнес-идей. 
выбора  и оформление их в бизнес-проект. 

	
	Тема 4. Основные требования к разработке финансового плана бизнес-проекта 
	Юнит-экономика. Источники финансирования малого предпринимательства. Банки и кредитование малого предпринимательства. Банковский кредит: условия предоставления и возврата. Снижение банковских требований к «малым» заемщикам. Практика. Создаем финансовую модель для простого интернет-магазина с одним товаром.

Общая характеристика системы налогообложения. Виды налогов, подлежащие уплате в соответствии с общими режимами налогообложения. Практика. Выбор оптимального варианта налогообложения.

	
	Тема 5. Требование к оформлению бизнес-плана. 
	Теория: Культура оформления проекта. Внешний облик, речь, жесты, интонация выступающего. Решение кейс-ситуаций в парах: подбор цветовой гаммы под ситуацию, методика «отзеркаливания» собеседника, невербальная передача текста собеседнику, простраивание ответа на вопрос.

Практика: Тренинг. Рефлексия: сложности и барьеры в передаче информации, эффективные способы перефразирования собеседника.

	
	Тема 6. Методики презентации бизнес-проектов
	Оформление разделов бизнес-плана. Презентация бизнес-плана и инвестиционного предложения. 

Практика. Подготовка бизнес-плана, текста презентации. Краткое инвестиционное предложение по проекту бизнес-плана. PR –компании. Реклама. Понятие рекламы. Виды рекламы. Информационная реклама. Увещевательная реклама. Сравнительная реклама. Напоминающая реклама. Подкрепляющая реклама. Российское законодательство о применении рекламы. Авторское право и смежные права на рекламу. Особенности рекламы на транспортных средствах и почтовых отправлениях. Право доступа к информации. Оценка эффективности рекламных кампаний

	
	Тема 7. Критерии оценки бизнес-проектов
	Методика оценки бизнес-проектов: плана, оформление, презентация.

	
	Тема 8. Приемы коррекции бизнес-планов
	Коррекция бизнес-планов в соответствии с рекомендациями экспертной комиссии по результатам выступления на проектной бизнес-сессии. 

Практика: Определения дальнейших перспектив развития.

	11.
	Практические занятия (семинары)
	Практикум «Разработка и оформление плана бизнес-проекта»

	12.
	Используемые образовательные технологии
	Лекции, практические занятия, игры, тестирование

	13.
	Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной литературы
	 1.Гражданский кодекс Российской Федерации. 

2. Налоговый кодекс Российской Федерации. 

3. Трудовой кодекс Российской Федерации. 

4. Федеральный закон от 8 мая 1996 г. N 41-ФЗ «О производственных кооперативах» (с изменениями и дополнениями). 

5. Федеральный закон от 6 июля 2007 года «О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Федерации» (с изменениями и дополнениями) 

6. Федеральный закон от 8 августа 2001 г. N 129-фз «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей» (с изменениями и дополнениями). 

7. Кошелев А.Н. Основы менеджмента. - М. : Экзамен, 2007. 

8. Андреев А.Н., Дорофеев В.Д., Чернецов В.И. Основы бизнеса. – Пенза: Изд. Пензенского института экономического развития и антикризисного управления, 2005 

9. Баринов В.А. Бизнес-планирование. Учебное пособие. – М.: Форум: ИНФРА-М, 2003 

10. Барроу, К. и др. Бизнес-планирование: полное руководство / Пер. с англ. М.Веселковой. – М. : ФАИР-ПРЕСС, 2003. - 217с. 

11. Бизнес-план или как организовать собственный бизнес. А.С.Пелих, М.: «Ось-89», 2003.-96с. 

12. Борисов, Е.Ф. Экономика: учебник и практикум. / Е.Ф. Борисов. - М. : Юрайт, 2012. -596с. 

13. Виханский, О.С. Маркетинг: Учебник. / О.С.Виханский, А.И. Наумов; 3-е изд. – М. : Гардарики, 2000. – 496 с. 

14. Волков, О.И. Экономика предприятия учебное пособие. / О.И. Волков, В.К. Скляренко; 2-е изд. - М. : ИНФРА-М, 2014. - 264с. 

15. Герасимов, Б.И., и др. Основы коммерческой деятельности: учебное пособие // Б.И.Герасимов, Т.М. Уляхин, Н.В. Молоткова. - М. : Форум, 2011. - 272 с. 

16. Голубева Т.М. Основы предпринимательской деятельности: учебное пособие // Т.М. Голубева. - М. :Форум, 2010. — 272 с. 
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17. Иванов, С.И. Практикум по экономике: Учебное пособие для 10-11 кл. Профильный уровень ФГОС.
/С.И. Иванов, А.Я. Линьков, В.В. Шереметова. – М. : Вита-Пресс, 2013. – 272 с. 

18. Иванов, С.И. Преподавание курса «Основы экономической теории»: Пособие для учителя / С.И. Иванов, А.Я. Линьков, В.В. Шереметова, Н.А. Заиченко; Под ред. Иванова С.И. - М. : Вита-Пресс, 2000. – 312 c. 

19. Корнейчук, Б.В. Микроэкономика: Деловые игры. / Б.В. Корнейчук. — СПб. : Питер, 2003. — 157 с. — (Учебное пособие). 

20. Липсиц, И.В. Бизнес и экономика: Учебное пособие по элективному курсу для 8-9 кл. / И.В. Липсиц. – М. : Вита-Пресс, 2008. – 64 с. (Финансовая грамотность и социальная адаптация учащихся). 

21. Котлер Ф. Основы маркетинга/Пер. с англ. – М. : Прогресс, 2001 г.. – 835 с. 

22. Лопарева, А.М. Бизнес-планирование: учебно-методический комплекс // А.М. Лопарева. – М. : Форум, 2011. – 144 с. 

23. Матвеева, Т.М. Основы предпринимательской деятельности потребительских знаний: Олимпиадные задания / Т.М. Матвеева, Е.В. Кузнецова. – М.: Вита-пресс, 2014. – 128с. 

24. Мицкевич, А.А. Сборник заданий по экономике: /А.А. Мицкевич. - М. : Вита-Пресс, 2001. – 144 с. 

25. Основы экономики: учебное пособие / под ред. Н.Н.Кожевникова. 5-е изд., стереотип. - М.: Академия, 2010. - 288с. 

26. Основы предпринимательской деятельности. (Экономическая теория. Маркетинг. Финансовый менеджмент.)/Под ред. В.М. Власовой. – М.: Финансы и статистика, 2000г.. – 496 с. 

27. Организация предпринимательской деятельности. Учебное пособие / Под ред. А. С Пелиха, - М.: Издательский центр «МарТ», 2003 

28. Череданова Л.Н. Основы экономики и предпринимательства. Учебник. – М. : АКАДЕМИЯ, 2007 

29. Экономика фирмы: Учебник для вузов /Под ред. проф. В.Я. Горфинкеля, проф. В.А. Швандара. – М. : ЮНИТИ – ДАНА, 2003. – 461 с. 

30. Сторчевой, М.А. Основы экономики: Учебник для 8-9 кл. общеобразовательных учреждений /М.А. Сторчевой; Под ред. П.А. Ватника. – СПб. : Экономическая школа, 2009. - 432с. 

31. Уткин, Э.А. Бизнес-план компании / Э.А Уткин.- М. : ЭКМОС, 2012. – 102 с. 

32. Черняк, В.З. Бизнес планирование: Учебник для вузов / В. З. Черняк.- М. : ЮНИТИ-ДАНА, 2010. – 470 с. 

33. Шевчук, Д. А. Бизнес-планирование: учеб. пособие / Д. А. Шевчук. – Ростов-на-Дону : Феникс, 2010. – 208 с. 



6. ТРЕБОВАНИЯ К ОЦЕНКЕ КАЧЕСТВА ОСВОЕНИЯ ПРОГРАММ

Формой и методом контроля и оценки результатов освоения тем является успешное прохождение (более 70% правильных ответов) итогового тестирования.

По результатам освоения программы дополнительного профессионального обучения выдается удостоверение о повышении квалификации.

Программа дополнительного профессионального образования

повышения квалификации «Разработка бизнес-проектов» 

ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА

Обучение по программе помогает разрешить противоречие между необходимостью подготовленности выпускников к конкретной производственной деятельности и традиционной теоретической направленностью обучения. В настоящее время развитие сферы малого и среднего предпринимательства является одним из важнейших направлений модернизации экономики в Российской Федерации. Этот сектор способствует развитию самозанятости населения и снижает безработицу, расширяя спрос на рынке труда; является существенным фактором повышения доходов населения, создавая "средний класс" и уменьшая неравенство между различными слоями населения. Актуальность программы заключается и в том, что экономическая система представляет собой возможность каждому человеку играть ту экономическую роль, которую он выполнит лучше других, в которой он отмечен преимуществом перед другими. От успеха распределения зависит количество и качество создаваемого обществом богатства. Поэтому нужно помочь обучающимся развить навыки экономического мышления и решения проблем профессионального самоопределения. Эти навыки они смогут использовать в повседневной жизни как потребители, бережливые люди, инвесторы, заемщики, члены трудовых коллективов, ответственные граждане, предприниматели и грамотные участники глобальных экономических процессов. 

Цель программы: повышение квалификации педагогов профессиональных образовательных организаций в сфере предпринимательской деятельности
Задачи: получить необходимые базовые теоретические знания по разработке бизнес-проектов, освоить методы разработки бизнес-проектов; методики работы с обучающимися по инициации, оформлению, презентации и оценки бизнес-проектов.

1.ОБЛАСТЬ ПРИМЕНЕНИЯ

1.1. Категории слушателей, на обучение которых рассчитана программа дополнительного профессионального образования (далее – программа): педагогов профессиональных образовательных организаций, осуществляющих создание условий для обучения студентов основам предпринимательской деятельности.

1.2. Сфера применения слушателями полученных профессиональных компетенций, умений и знаний.

Полученные в ходе повышения квалификации профессиональные компетенции, умения и знания предназначены для применения при создании условий для обучения студентов профессиональных образовательных организаций.

2. ХАРАКТЕРИСТИКА ПОДГОТОВКИ ПО ПРОГРАММЕ 

2.1. Нормативный срок освоения программы: 24 академических часа.

2.2. Режим обучения: 6 часов в день.

2.3. Форма обучения: очная, дистанционная.

3. ТРЕБОВАНИЯ К РЕЗУЛЬТАТАМ ОСВОЕНИЯ ПРОГРАММЫ 

Слушатель, освоивший программу, должен:

3.1. обладать профессиональными компетенциями, включающими в себя способность: применять методы и методики формирования у студентов основ разработки и презентации  бизнес-проектов;

3.2. владеть: навыками по организации разработки студентами бизнес-проектов, 

3.3. уметь: организовывать процесс бизнес-проектирования.

3.4. знать: структуру, особенности и механизмы разработки идей, бизнес –проектов, требования к презентации бизнес-проектов, критерии оценки бизнес-проектов.

4. ТРЕБОВАНИЯ К СТРУКТУРЕ ПРОГРАММЫ

Таблица 1

Структура учебного плана

	№ п/п
	Наименование  дисциплин, модулей
	Всего, ак.час.
	В том числе:

	
	
	
	Лекции
	Практические занятия (семинары), лабораторные  работы
	Самостоя тельная работа
	Форма

контроля

	1.
	2.
	3.
	4.
	5.
	
	6.

	1.
	Генерация бизнес идеи
	3
	2
	1
	
	

	1.1.
	Целеполагание. Техники постановки цели
	2
	1
	1
	
	

	1.2.
	Рождение идеи Идея бизнес-проекта
	1
	1
	
	
	

	2.
	Структура бизнес-плана
	15
	7
	8
	
	

	2.1
	Структура и функции бизнес-плана 
	2
	2
	
	
	

	2.2
	Основные элементы бизнес планирования
	2
	1
	1
	
	

	2.3
	Характеристика товара, услуги План сбыта Конкуренты
	1
	1
	
	
	

	2.4
	Риски
	1
	1
	
	
	

	2.5
	План прибылей и убытков Срок окупаемости проекта
	1
	
	1
	
	

	2.6
	Оформление бизнес-плана. Презентация бизнес-плана
	8
	2
	6
	
	

	3.
	Проектная сессия бизнес-идей
	4
	
	4
	
	

	3.1
	Методики презентации бизнес-проектов
	2
	
	2
	
	

	3.2
	Критерии оценки бизнес-проектов
	1
	
	1
	
	

	3.3
	Коррекция бизнес-планов
	1
	
	1
	
	

	Итоговая аттестация. 
	2
	
	2
	
	тестирование

	Итого
	24
	9
	15
	
	


5. ТРЕБОВАНИЯ К МИНИМУМУ СОДЕРЖАНИЯ ПРОГРАММЫ

Таблица 2

5.1. Учебная программа

	№ п/п
	Наименование темы
	Содержание обучения (по темам в дидактических единицах), наименование и тематика лабораторных работ, практических занятий (семинаров), самостоятельной работы, используемых образовательных технологий и рекомендуемой литературы

	1.
	2.
	3.

	1.
	Модуль 1 Генерация бизнес идеи
	

	2.
	Тема 1. Целеполагание. Техники постановки цели
	Теория: Тренинг. Основные понятия: «цель», «приоритеты». Практическое освоение методик постановки целей. Правила постановки карьерных целей. 

Практика: Игра-эксперимент, игра – путешествие «Путешествие в будущее», коллаж.

	3.
	Тема 2. Рождение идеи Идея бизнес-проекта
	Теория: Основные понятия: замысел, метод мозгового штурма, ТРИЗ методы, маркетинговое исследование. Методики выбора идеи. 

Практика: Игра: применение ТРИЗ метода для решения бытовых проблем/профессионального выбора и оформление их в бизнес-проект.

	4
	Модуль 2. Структура бизнес-плана
	

	5.
	Тема 1.Структура и функции бизнес-плана
	Теория: Основные понятия: риски, конкуренты, преимущества, рентабельность, окупаемость, доход, перспективы, реалистичность. 

Практика: Работа в группах: поиск ошибок в представленных бизнес-планах, их доработка и презентация. Дискуссия: самые перспективные проекты. 

	6.
	Тема 2. Основные элементы бизнес планирования
	Основные элементы бизнес-планирования. Цели организации. Инвестиционный план. Основные технологические проекты бизнес-планирования. Модели информационных, материальных и финансовых потоков при разработке бизнес-плана. Практическая работа: «Построение бизнес-плана». Разработка модели бизнес-процессов для предприятия торговли.

	7
	Тема 3. Характеристика товара, услуги План сбыта Конкуренты
	Теория: Описание продукции проекта: описание внешнего вида планируемого к выпуску продукции, его характеристики, описание производимых услуг.

Практика: Упражнение в парах: описание продукта или услуги, отличительных особенностей в сравнении с аналогичным продуктом конкурентов. Презентация работы в парах.

Теория: Основные понятия: сбыт продукции, емкость рынка.
Прогноз сбыта, необходим для расчета прибыли, финансовых показателей проекта, определения производственной и сбытовой программы компании. 

Теория: Основные факторы конкуренции. Особенности изучения конкурентов: получение данных о практике их деятельности на рынке, их сильных и слабых сторонах. 

Практика: Работа в группах: определение особенностей работы конкурентов, преимуществ перед конкурентами известных компаний работающих на рынке страны и других государств.

	8
	Тема 4. Риски
	Теория: Риски проекта: возможные последствия, значение величины рисков. Положительное и отрицательное влияние на результат цели проекта. 

Практика: Упражнение в парах: способы минимизации рисков предприятия. 

	9
	Тема 5. План прибылей и убытков Срок окупаемости проекта
	Теория: Прогнозируемый денежный поток, прибыльность, выручка и оборот. План прибылей и убытков. Анализ денежного оборота на примере известных предприятий. 

Практика: Упражнение по составлению плана сбыта.

Теория: Основные понятия: окупаемость, инвестиции, амортизация. 

Практика: Упражнение на просчет окупаемости фирмы, предприятия. Дискуссия: максимальное и минимальное предложение инвестору по возврату финансовых вложений. 

	10
	Тема 6. Оформление бизнес-плана. Презентация бизнес-плана
	Теория: Культура оформления проекта. Внешний облик, речь, жесты, интонация выступающего. Решение кейс-ситуаций в парах:  подбор цветовой гаммы под ситуацию, методика «отзеркаливания» собеседника, невербальная передача текста собеседнику, простраивание ответа на вопрос.

Практика: Тренинг. Рефлексия: сложности и барьеры в передаче информации, эффективные способы перефразирования собеседника.

	11.
	Практические занятия (семинары)
	Проектная сессия бизнес-идей

Практика: Защита бизнес-планов перед экспертной комиссией и потенциальными инвесторами. Презентация идеи и деятельности по ее реализации.

Коррекция бизнес-планов в соответствии с рекомендациями экспертной комиссии по результатам выступления на проектной бизнес-сессии. 

Практика: Определения дальнейших перспектив развития.

	12.
	Используемые образовательные технологии
	Лекции, практические занятия, игры, тестирование

	13.
	Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной литературы
	 1.Гражданский кодекс Российской Федерации. 

2. Налоговый кодекс Российской Федерации. 

3. Трудовой кодекс Российской Федерации. 

4. Федеральный закон от 8 мая 1996 г. N 41-ФЗ «О производственных кооперативах» (с изменениями и дополнениями). 

5. Федеральный закон от 6 июля 2007 года «О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Федерации» (с изменениями и дополнениями) 

6. Федеральный закон от 8 августа 2001 г. N 129-фз «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей» (с изменениями и дополнениями). 

7. Волков, О.И. Экономика предприятия учебное пособие. / О.И. Волков, В.К. Скляренко; 2-е изд. - М. : ИНФРА-М, 2014. - 264с. 

8. Герасимов, Б.И., и др. Основы коммерческой деятельности: учебное пособие // Б.И.Герасимов, Т.М. Уляхин, Н.В. Молоткова. - М. : Форум, 2011. - 272 с. 

9. Голубева Т.М. Основы предпринимательской деятельности: учебное пособие // Т.М. Голубева. - М. : Форум, 2010. — 272 с. 
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10. Иванов, С.И. Практикум по экономике: Учебное пособие для 10-11 кл. Профильный уровень ФГОС. / С.И. Иванов, А.Я. Линьков, В.В. Шереметова. – М. : Вита-Пресс, 2013. – 272 с. 

11. Лопарева, А.М. Бизнес-планирование: учебно-методический комплекс // А.М. Лопарева. – М. : Форум, 2011. – 144 с. 

12. Матвеева, Т.М. Основы предпринимательской деятельности потребительских знаний: Олимпиадные задания / Т.М. Матвеева, Е.В. Кузнецова. – М.: Вита-пресс, 2014. – 128с.  


6. ТРЕБОВАНИЯ К ОЦЕНКЕ КАЧЕСТВА ОСВОЕНИЯ ПРОГРАММ

Формой и методом контроля и оценки результатов освоения тем является успешное прохождение (более 70% правильных ответов) итогового тестирования.

По результатам освоения программы дополнительного профессионального обучения выдается удостоверение о повышении квалификации.

Приложение 3
Примеры описания бизнес-проектов обучающихся

Разработка   проекта 

«ЗОНА ОТДЫХА» 

(авторы студенты: Четверикова А.С., Польшиков И.В., 

преподаватель: Расулова Н.М. ОГАПОУ «Дмитриекский аграрный колледж»)
Настоящим бизнес-планом рассматривается проект по открытию мини-кафе «Зона отдыха» в здании ОГАПОУ «Дмитриевский аграрный колледж» в селе Дмитриевка Яковлевского района Белгородской области.

В настоящее время в здании колледжа действует столовая для студентов, школьников, преподавателей. Разработка бизнес-плана по реализации мини-кафе будет альтернативой работающей столовой, и кроме того, отличным вариантом досугового время провождения студентов в свободное от учебы время.

Актуальность проекта – на данный момент в колледже существует проблема отсутствия зоны отдыха для студентов, где можно было бы провести свободное от образовательной деятельности время. Как любая интеллектуальная работа, труд студента связан с утомлением которое приводит к тому, что на стандартный объем работы студент затрачивает большое количество времени и энергии.

Одним из способов качественного отдыха студентов является создание зоны отдыха (мини-кафе). Здесь обучающиеся могут перекусить, непринужденно общаться друг с другом, обсудить внеучебные вопросы, а также можно провести культурно-досуговые мероприятия.

Анализ инвестиционной привлекательности проекта – постоянный поток потенциальных покупателей/ клиентов, товарооборот.

Миссия проекта – предоставление потребителям высококачественной здоровой пищи, организация сервиса и досуга студентов.

Цели, задачи проекта – завоевание доверия, лояльности покупателей/ клиентов, популярности мини-кафе в молодежной среде.

Время работы мини-кафе – с 15:00 до 19:00 – в режиме точки общественного питания, а так же зоны отдыха, досугового время провождения, в том числе с использованием клиентами мини-кафе интернет-ресурса (Wi-Fi соединение).

Посетителями кафе будут студенты очного отделения (16-20 лет), в меньшей степени – преподаватели и школьники. Общая численность студентов на очной форме обучения составляет порядка 360 человек в год, число преподавателей и других сотрудников более 50 человек.

Конкурентные преимущества мини-кафе:
1) разнообразное меню, основа которого – рацион здорового питания.

2) всегда свежая продукция собственного производства, контроль качества;

3) продажа кислородных коктейлей;

4) территориальное месторасположение кафе, высокая клиентская проходимость;

5) территория для проведения досуга, в том числе использование клиентами кафе интернет-ресурса Wi-Fi;

6) наличие уже имеющихся помещений и частичного оборудования для производства продукции;

7) использование ресурса мини-кафе в качестве площадки для прохождения производственной практики студентами колледжа по профессии Повар, кондитер.

Важная часть меню – выпечка, с введением таких ключевых позиций, как дрожжевое и без дрожжевое тесто, фаршированные блинчики, кексы, мини-пицца. Кроме, того значительную часть предлагаемого ассортимента меню будут занимать – салаты, напитки, в том числе кислородные коктейли.

Значимость проекта – акцент организации и функционирования данной «Зоны отдыха» предполагается на здоровом питании, здоровом образе жизни, позитивизме и коммуницировании ребят. 

Ассортиментный минимум:
- горячие напитки - 3-4 наименований;

- выпечка, кондитерские изделия - 4-5 наименований;

- холодные закуски, салаты - 3-4 наименования;

- прохладительные напитки - 5-6 наименований;

- желе, шарики мороженого - 5-6 наименований.

Использование интернет ресурса Wi-Fi клиентами мини-кафе – платная услуга.

Ценовая политика предприятия – низкие цены, так как основной сегмент потребителей – студенты.

Чистая прибыль проекта составляет – 40 220 руб. в месяц, за 10 календарных учебных месяцев – 4 022 000 руб.

Рентабельность проекта: 23%.
План маркетинга
Исследование на предмет необходимости зоны отдыха (кафе) в ОГАПОУ «Дмитриевский агарный колледж», которое послужило бы местом психологической разгрузки обучающихся и просто позитивного общения было проведено авторами проекта в сентябре 2021 года на базе колледжа в форме анкетного опроса.

Целью исследования было заявлено определение потребностей обучающихся колледжа в обустройстве зоны отдыха. Для достижения цели были постелены следующие задачи исследования:
- выявление контингента студентов нуждающихся в зоне отдыха; 
- определение наиболее распространенных мест проведения внеучебного времени; - анализ мнений студентов об оснащении зоны отдыха на территории колледжа и о перечне мероприятий проводимых в нем;  - определение готовности студентов посещать данную зону отдыха.

В анкетировании приняли участие студенты 1-го курса (60%), 2-4 курсов (40%). 
В результате опроса было выявлено, что во внеучебное время студенты проводят время 
в общежитии (42%), вне территории учебного заведения (30%), в ДК села Дмитриевка (18%). Студенты готовы тратить на питание в день от 20 до 100 руб. в день. Только 18% из числа опрошенных экономят на еде. Студенты охотно покупают сытную выпечку (51%). Всегда пробуют новинки продукции питания (41%), хотят пить чай или другие сладкие напитки (25%).

Готовы использовать ресурс интернет соединения Wi-Fi данного мини-кафе (100%).

SWOT-анализ предприятия мини-кафе «Зона отдыха»
	Сильные стороны

- территориальное месторасположение кафе, высокая клиентская проходимость (учебный год);
- удовлетворение запросов потребителя: качество продукции, скорость обслуживания, высокий уровень сервиса;

- четкая концепция;

- мотивирующая система оплаты;

- передовая технология и современное оборудование;

- соответствиеожиданиямсовременноймолодежи.
	Слабые стороны

- низкая клиентская проходимость (летний период каникул);

- недостаток инвестиций;

- недостаток опыта;

- неотработанные на практике каналы поставки сырья.

	Возможности
- ухудшение позиций конкурентов: негативное отношение к продукции и сервису со стороны покупателей;

- появление новых технологий производства продукции;

- стабилизация экономики, рост уровня доходов населения;

- ненасыщенный потребительский спрос, возможности роста;

- увеличение благосклонности клиентов, за счет пропаганды здорового питания в СМИ;

- политико-законодательные факторы: поддержка мероприятий по продвижению здорового питания, поддержка на региональном, муниципальном уровне предприятий малого бизнеса.
	Угрозы
- активная деятельность конкурентного окружения;

- повышение цен на сырье;

- неполучение инвестирования, субсидирования;

- лок-даун, карантин.




По итогам SWOT-анализа предприятия мини-кафе «Зона отдыха»видно, что во внешней среде имеется достаточное количество возможностей для успешной работы заведения, а четко сформированная концепция, передовые технологии и знание потребительских предпочтений позволят справиться с возможными угрозами и усилить слабые стороны предприятия.

Исходя из проведенного исследования, можно сделать вывод, что спрос на услуги кафе будет достаточно высоким и стабильным на протяжении всего учебного года.

Количество посадочных мест 25.

Рекламные затраты не потребуются, поскольку расположение мини-кафе «Зона отдыха» будет внутри учебного заведения, студенты автоматически будут ознакомлены о его функционировании, работе. 

Организационный план
Организация мини-кафе «Зона отдыха» предполагается на территории ОГАПОУ «Дмитриевский аграрный колледж» в селе Дмитриевка Яковлевского района Белгородской области, внутри здания на 2-ом этаже. Имеющаяся свободная площадь – порядка 50 м2. Территория имеет как естественное, так и искусственное освещение, системы пожарной безопасности и пожаротушения. Рядом расположено помещение складского типа, лестница с выходом на улицу. В шаговой доступности – лабораторные помещения для проведения практических работ, занятий обучающихся колледжа по производству кулинарной продукции – полностью оборудованные, оснащенные. Наличие в шаговой доступности уборных (женская, мужская).

Организация мини-кафе предполагается по предпринимательскому типу и/или с возможной регистрацией в качестве структурного подразделения колледжа.

График работы мини-кафе – с 15:00 до 19:00 понедельник-пятница. Возможна дополнительная работа кафе в выходные дни, во внеучебное время – для студентов остающихся на территории общежития.

Календарный план открытия мини-кафе «Зона отдыха»
	Наименование работ
	Этап/длительность исполнения, месяцы

	
	1 
	2 
	3
	4 
	5 
	6 

	Оценка идеи, получение знаний
	
	
	
	
	
	

	Оформление бизнеса. Покупка оборудования
	
	
	
	
	
	

	Установка оборудования. Пуско-наладочные работы. Ввод в эксплуатацию. Найм и обучение персонала
	
	
	
	
	
	

	Продажа готовой, производимой продукции
	
	
	
	
	
	


В подготовительный период необходимо выполнить следующий объем работ:

- заключить договорные обязательства с инвестором/ами проекта;

- закупить необходимое для организации производственного процесса оборудование;

- произвести ремонт помещения;

- закупить мебель;

- произвести подбор и обучение персонала;

- заключить договора на поставку сырья и расходных материалов;

- получить разрешения на продажу продуктов питания и оказание услуг в сфере общественного питания.
Для организации работы мини-кафе «Зона отдыха» потребуется следующий персонал:

- управляющий – 1 человек;

- кассир/ бариста – 2 человека;

- работники зала – 2 человека.

График работы – посменный.

Дополнительно – бухгалтер (на аутсорсинге).

	Работники (должность)
	Число человек
	ЗП работника (руб.)
	Сумма (руб.)

	ФОТ
	
	
	

	- управляющий
	1
	20 000
	20 000

	- кассир/ бариста
	4
	500 руб. /смена*5 смен в неделю
	2500*4 человека = 10 000

	- работники зала
	4
	500 руб./смена*5 смен в неделю
	2500*4 человека = 10 000

	- бухгалтер на аутсорсинге
	1
	5 000
	5 000

	отчисления/взносы в Фонды (ПФР, ФФОМС, ФСС, ФСС)
	
	
	13 590

	Итого в месяц
	
	
	58 590


В рамках бизнес-проекта препполагается непосредственное сотрудничество с учебным заведением ОГАПОУ «Дмитриевский аграрный колледж» для привлечения студентов по профессии Повар, кондитер к прохождению на территории мини-кафе «Зона отдыха» производственной практики.

Производственный план
Поскольку производство и продажа собственной продукции предприятия – весьма рентабельно, можно предпринять один из вариантов:

- организовать собственное производство изделий, блюд по оригинальным рецептурам;

- выпекать изделия из полуфабрикатов глубокой заморозки.

В целях обеспечения бесперебойного снабжения предприятия свежей выпечкой, кулирарными изделиями, продукцию возможно дифференцировать.

Количество выпекаемой продукции можно регулировать в зависимости от спроса, сокращая тем самым объем продукции, которая идет на списание как не реализованная.

Приобретение сырья будет производиться через объявление коммерческого заказа, с запросом котировочной заявки. Ввиду отсутствия склада некоторые виды сырья будут храниться у поставщика, и приниматься в течение года равномерными партиями.

Ассортимент производимой, продаваемой продукции:
1. Выпечка
- сдобные пирожки (с картофелем, капустой, яблоками);

- французский пирог с ягодами;

- кекс с изюмом;

- булочка ванильная;

- мини-пицца;

- блинчики с начинкой в ассортименте:

- сосиска в тесте.

2. Салаты, закуски
- салат «Столичный»;

- салат "По-деревенски";

- салат "Цезарь";

- салат "Морской";

- салат "Крабовый";

- салат из капусты;

- салат из свеклы;

- салат "С сыром";

- салат "Мясной";

- салат "Сезонный".

3. Напитки, коктейли
- чай;

- горячий шоколад;

- килородный коктейль;

- морсы ягодные в ассортименте.

4. Сладкие десерты

- шарики мороженного (3 шт.) на порцию в ассортименте;

- желе.

Кроме того, предполагается продажа готовой бутылированной воды, соков в таре.
Инвестиционный и финансовый план
Первоначальные затраты/ расходы на открытие мини-кафе «ЗОНА ОТДЫХА»

	Затраты (наименование)
	Сумма цена (руб.)

	ремонтпомещения
	20 000

	  мебель
	250 000

	  оборудование (технологическое, холодильное, POS, IT, система вентиляции и кондиционирования)
	450 000

	  посуда, столовые принадлежности
	220 000

	  регистрация/ разрешительная документация
	20 000

	  ФОТ, включася отчисления в Фонды (ПФР, ФФОМС, ФСС, ФСС)
	59 000

	  закупка продуктов/ сырья
	250 000

	  налоги
	40 000

	  коммунальные платежи
	12 000

	   прочее
	70 000

	  Итого
	1 400 000


Таким образом, сумма первоначальных затрат/ расходов составит порядка 1 млн. 400 тыс. руб., которая будет направлена на открытие мини-кафе «ЗОНА ОТДЫХА», формирование фонда основных и оборотных средств.

	Постоянные расходы/ издержки
	Переменные расходы/издержки

	  Статья расходов
	руб. в месяц
	 Статья расходов
	руб. в месяц

	  ФОТ, включася отчисления в Фонды

  (ПФР, ФФОМС, ФСС, ФСС)
	59 000
	  закупка сырья
	100 000

	  амортизационные отчисления
	500
	  посуда, столовые принадлежности
	5 000

	  обслуживание POS-системы, интернет
	2 000
	  коммунальные платежи, налоги
	10 000

	  Итого      
	61 500
	  Итого
	115 000


Итого в месяц постоянные и переменные расходы/издержки составляют порядка 176 500 руб.

Расчет доходности предприятия

Оценка доходов кафе производится по производственной программе – когда за единицу продукции принято недельное меню, рассчитана его себестоимость, что наиболее целесообразно для расчета полной себестоимости продукции.

Расчет доходности мини-кафе по производственной программе – включает в себя отдельно расчет выпечки, салатов/ закусок, расчет напитков, десертов. Расчет осуществляется с помощью системы калькуляции изделий, продукции.

Торговая наценка на готовую продукцию 25-50%.

Расчет производственной программы выпечки на один день 2022-2023 учебного года
	Наименование
	Цена продажи, руб.
	Сырьё на единицу, руб.
	Прибыль с единицы, руб.
	Штук в день
	Выручка, руб.
	Сырьё, руб.
	Прибыль,

руб.

	Пирожки с картофелем
	10
	5,5
	4,5
	50
	500
	275
	225

	Пирожки с капустой
	10
	5,3
	4,7
	50
	500
	265
	235

	Пирожки с повидлом
	10
	7,3
	2,7
	50
	500
	365
	135

	Французский пирог с ягодами
	15
	7,5
	7,5
	25
	375
	187,5
	187,5

	Кекс с изюмом
	12
	5
	7
	25
	300
	125
	175

	Булочка ванильная
	12
	4,4
	7,6
	50
	600
	220
	380

	Пицца
	30
	15,2
	14,8
	25
	750
	380
	370

	Блинчики в ассортименте
	20
	10,8
	9,2
	60
	1200
	648
	552

	Сосиска в тесте
	20
	10,2
	9,8
	30
	600
	306
	294

	Итого
	
	
	
	365
	5325
	2771,5
	2553,5


Расчет производственной программы салатов, закусок  на один день 2022-2023 учебного года
	Наименование
	Цена, руб.
	Сырьё на единицу, руб.
	Прибыль с единицы, руб.
	Штук в неделю
	Выручка, руб.
	Сырьё, руб.
	Прибыль,

	Салат «Столичный»
	15
	6
	4
	20
	300
	120
	80

	Салат "По-деревенски"
	15
	8
	7
	20
	300
	120
	80

	Салат "Цезарь"
	15
	10
	5
	20
	300
	160
	140

	Салат "Морской"
	20
	15
	5
	20
	400
	300
	100

	Салат "Крабовый"
	18
	10
	8
	20
	360
	200
	40

	Салат из капусты
	10
	7
	3
	20
	200
	140
	60

	Салат из свеклы
	10
	6
	4
	20
	200
	120
	80

	Салат "С сыром"
	15
	10
	5
	20
	300
	200
	100

	Салат "Мясной"
	20
	16
	4
	20
	400
	320
	80

	Салат "Сезонный"
	15
	10
	5
	20
	300
	200
	100

	Итого
	
	
	
	200
	3060
	1880
	1180


Расчет производственной программы напитков, коктейлей на один день 2022-2023 учебного года
	Наименование
	Цена, руб.
	Сырьё на единицу, руб.
	Прибыль с единицы, руб.
	Штук в неделю
	Выручка, руб.
	Сырьё, руб.
	Прибыль,

	Чай
	10
	3
	7
	50
	500
	150
	350

	Горячий шоколад
	30
	15
	15
	30
	900
	450
	450

	Кислородный коктейль
	15
	4
	11
	80
	1200
	320
	880

	Морсы в ассортименте
	25
	15
	10
	50
	1250
	750
	500

	Итого
	
	
	
	210
	3850
	1670
	2180


Расчет производственной программы сладких десертов на один день 
2022-2023 учебного года

	Наименование
	Цена, руб.
	Сырьё на единицу, руб.
	Прибыль с единицы, руб.
	Штук в неделю
	Выручка, руб.
	Сырьё, руб.
	Прибыль,

	Шарики мороженного (3 шт.)

на порцию в ассортименте  
	30
	10
	20
	30
	900
	300
	600

	Желе в ассортименте
	10
	3
	7
	30
	300
	90
	210

	Итого
	
	
	
	60
	1200
	390
	810


Таким образом, прибыль от реализации производимой продукции в день составит: выпечки – 2 553,5 руб., салатов, закусок – 1 180 руб., напитков – 2 180 руб., десертов (мороженое, желе) – 810 руб. 

Выручка от производимой продукции в день составит:

- в день – 6 723,5 руб.

- в месяц (20 рабочих дней) – 134 470 руб.

- в год – 10 учебных месяца (сентябрь-июнь) – 1 344 700 руб.

Кроме производимой кулинарной продукции, предполагается продажа готовой бутылированной воды, соков.

Расчет продаваемой готовой продукции на один день 2022-2023 учебного года
	Наименование
	Цена, руб.
	Сырьё на единицу, руб.
	Прибыль с единицы, руб.
	Штук в неделю
	Выручка, руб.
	Сырьё, руб.
	Прибыль,

	  Соки (упаковки), ёмкостью 0,2 л.
	20
	10
	10
	20
	400
	200
	100

	  Вода (бутылированная), ёмкостью

  0,33 л.
	25
	8
	17
	15
	370
	120
	510

	  Итого
	
	
	
	60
	770
	320
	450


Предполагаемая сумма прибыли от продажи бутылированной воды, соков – 450 руб в день, 2 250 руб. в месяц

Расчет услуг по использованию интернет-ресурса Wi-Fi соединения

	Наименование
	Цена, руб. в час
	Цена, руб. в день

	  Пользование Wi-Fi соединением
	20
	50

	  Итого
	
	


Учитывая высокую проходимость клиентов мини-кафе прибыль за использование услуги интернет-соединения (Wi-Fi) составит:

- в день – порядка 4 000 руб.

- в неделю – 20 000 руб.

- в месяц – 80 000 руб.

Итого в месяц:
- Валоя прибыль сотсавит 216 720 руб.

- Чистая прибыль за вычетом расходов/издержек составит 40 220 руб.

Рентабельность составит: 23%

Данный бизнес-план показывает, что реализация проекта по открытию мини-кафе «Зона отдыха» на территории учебного заведения ОГАПОУ «Дмитриевский аграрный колледж» является экономически целесообразным.

Приложение 4
Реестр профессиональных образовательных организаций для методической поддержки

	№ п/п
	Наименование ПОО
	Контактные данные
	Ф.И.О. педагога

	1. 
	ОГАПОУ «Белгородский индустриальный колледж»
	Белгородская область, 

г. Белгород, пр.Б.Хмельницкого, д. 80; тел. (8-4722) 26-22-65,

 E-mail: mail@bincol.ru
	Костина Наталья Александровна, преподаватель

	2. 
	ОГАПОУ «Белгородский педагогический колледж»
	Белгородская область,  

г. Белгород, ул. Буденного, д 1; 

тел. (8-4722) 51-04-14, 

E-mail: mail@belpedcol.ru
	Попова Елена Викторовна,
 преподаватель

	3. 
	ОГАПОУ «Белгородский техникум общественного питания»
	Белгородская область, 

г. Белгород, у л. Привольная. 2;

тел. (8-4722) 35-96-68,

 E-mail: bel-pl10@mail.ru
	Левшина Анастасия Олеговна, преподаватель

	4. 
	ОГАПОУ «Белгородский техникум промышленности и сферы услуг»
	Белгородская область, 

г. Белгород, ул. Генерала Апанасенко, д. 51а;  

 тел. (8-4722) 55-01-54, 

 E-mail:  Licey20@yandex.ru
	Музалевская Людмила Николаевна, преподаватель

	5. 
	ОГАПОУ «Губкинский горно-политехнический колледж»
	Белгородская область,  г. Губкин, ул. Артема, д 18/3; 

тел. (8-47241) 2-11-03, 

E-mail: ggpk31@yandex.ru
	Сорокина Алла Геннадиевна, преподаватель

	6. 
	ОГАПОУ «Дмитриевский сельскохозяйственный техникум»
	Белгородская область, Яковлевский район, с. Дмитриевка,  ул. Молодежная, д 14; тел. (8 -47244) 6-82-44,

E-mail: dak@dmitrkol31.ru
	Расулова Наида Магомедовна,
преподаватель

	7. 
	ОГАПОУ «Корочанский сельскохозяйственный техникум»
	Белгородская область, 

г. Короча, ул. Интернациональная, д. 62; тел. (8-47231) 5-52-74, 

E-mail: korsht@yandex.ru
	Таранникова Ирина Николаевна, преподаватель

	8. 
	ОГАПОУ «Новооскольский колледж»
	Белгородская область, 

г. Новый Оскол, ул. Успенская, д. 48; тел. (8-47233) 4-50-28, 

E-mail: mail@noskolagrokol.ru
	Пархома Наталья Николаевна, преподаватель

	9. 
	ОГАПОУ «Старооскольский техникум технологий и дизайна
	Белгородская область, 

г. Старый Оскол, м-н Студенческий, д.4,

тел. (8-4725) 24-30-93, 

E-mail: sttd31@mail.ru
	Коваленко Татьяна Валентиновна,
преподаватель

	10. 
	ОГАПОУ «Шебекинский агротехнический ремесленный техникум»
	Белгородская область, 

г. Шебекино, ул. Харьковская, 

д. 55; тел. (8-47248) 5-46-85, 

E-mail: pu8s@yandex.ru
	Сабельникова Елена Викторовна, заместитель директора

	11. 
	ОГАПОУ «Яковлевский педагогический колледж»
	Белгородская область, г.Строитель, ул.Советская, д.29 телефон/факс (8-47-244) 5-00-46, Email: jakpu@mail.ru
	Турчина Наталья Егоровна, 

преподаватель

	
	Итого 11
	
	


Приложение 5
Ресурсы для сопровождения молодежного предпринимательства
1.Российская венчурная компания сайт: www.rvc.ru
2.Бизнес-инкубатор ВШЭ сайт: www.inc.hse.ru, сайт: www.inc.hse.ru
3.Корпоративные акселерации фонда «Сколково»

4.Акселератор Фонда развития интернет-инициатив

5.Мастерская старта продаж ФРИИ

6.Корпоративный акселератор GenerationS

7.Совместный акселератор 500 Startups и Сбербанк

8.Акселератор по продвижению бизнеса МГУ

9.Акселератор Global Growth Challenge

10. 500 Startups и «Сбербанк» сайт Business Planner: https://business-planner.ru/articles/marketing/spisok-luchshih-akseleratorov-na-ljubye-startapy.html
11.ФРИИ сайт Business Planner: https://business-planner.ru/articles/marketing/spisok-luchshih-akseleratorov-na-ljubye-startapy.html
12.Бизнес-акселератор МГУ Подробнее на сайте Business Planner: https://business-planner.ru/articles/marketing/spisok-luchshih-akseleratorov-na-ljubye-startapy.html

13.Philtech Подробнее на сайте Business Planner: https://business-planner.ru/articles/marketing/spisok-luchshih-akseleratorov-na-ljubye-startapy.html
14.GenerationS Подробнее на сайте Business Planner: https://business-planner.ru/articles/marketing/spisok-luchshih-akseleratorov-na-ljubye-startapy.html

15.навигатором по поддержке стартапов на сайте Минпромторга РФ, 

16.Российский венчурный форд Гоственный фонд фондов, созданный для развития венчурного рынка Российской Федерации, с 2021 года входит в структуру Российского фонда прямых инвестиций (РФПИ) https://rvc.ru/

17.Всероссийский конкурс «Твое дело»
https://tvoedelompr.ru/

18.Росмолодежь бизнес
https://xn--90agcheugglb3a7c6d.xn--p1ai/

19.Мой бизнес ссылка https://xn--90aifddrld7a.xn--p1ai/
20 центр «Мой бизнес» Белгородской области ссылка https://mb31.ru/index/ 

